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Még több PC 


gyüdik 
mint 40 milbó személyi számítógép ta 
tál gazdára a világon. Ez 196 száza 
lékos növekedést jelent 19499 utolsó há. 
rom hónapjához viszonyítva és gya 
] — kortatag ugyanakkora, 19.8 Százaid- 
Kös bővűlöst 2000 harmadik negyed; 
dvéhez kópost. 
Noha az Egyesült Államokban egyér: 
telműen csökken az otthoni felhasz; 
nálók vásárlási kedva, ezt a kdvezőt 
len hatást a többi rógió képes ellen. 
súlyozni, mondják az IDC szakértői 
Egyelőre még mindig a PC az inter. 
netelérés tő eszköze, és nagyon 40- 
kan elsősorban az online csatlakozás 
kedvéért vesznek gépet. Hamarosan 
azonban az Egyesütt Álamokban is 
fellendül az otthoni gépek piaca. 
Erek két okát látják az elemzők egy- 
részt kezd komolyabb méretekben te- 
ret nyerni a Windows 2000, másrészt 
a. millenniumi pánik első hultámában, 
1997-ben és "98-ban vásárolt gépek 
lassan .klöregédnek , Nyugat-Európá- 
ban az otthoni gépek eladása jól 
megy, míg a vállalati PC-k iránti keres 
et alatta marad a várnak, ezért az 
10C kénytelen vott a korábbi 19 száza: 
lékos növekedési előrejelzését 158 
százalékra leszállítani 
A harmadik negyedévben a Compag 
volt a világ legnagyobb PC-szálíítója 
az IDC adatai szerint; utána a Dell, a 
HP, az IBM és a Fuftsu-Slemens kó. 
vetkezett. Ami a távolabbi kilátásokat 
Heti, az 10C szerint a viág PC-piaca a 
2000-es 18.8 százalékos növekedés 
Után 2001-ben csak 16.6 százalékkal 
bővül, és az ütem a későbbiekben 
még tovább csökken. Ennek oka, hogy 
mind a vállalat, mind az otthoni piac 
kezd telítődi, és a fejlődő piacok nő. 
Vekedési Üterme Is csökken. (Munka 


ESR e] 


A PCipar pangásának legújabb úldo- 
Tata a Microsoft: décember 14-én fr 
gyelmeztotte befoktotóit, hogy máso- 
-6kk pénzügyi nagyodévében a bevétel 
És a nyaróság jóval ölmarad a vártól 
Az utóbbi két hátben az Intel, az Ap 
Pio, a Compag kényszerült hasonló köz- 
Jomóny kiadására. Docsmbar 31-én le 
Táruló negyedévében a Mirosoft 6.4- 
6.5 miliárd dolláros forgalmat vár, ez 
égy részvényre vetítve 46-47 cent a 
First Cal elomzői által várt 49 csat ho- 
Jyott. Egész évre számítva ez a nyore- 
fdlrisaerom, MDKG Asse 

szemben. (IDGNS, Boston) 


AMI 


Erőforrás-átcsoportosítás létszámcsökkentéssel , A változatosság gyönyörködtet "karosszékből vezényelni 


Kültöldi beruházások segíthetik és gyorsíthatják a Matáv 


növekedését 


Nem a csapodárság dcséretés zengik. tegyunk 
az új gazdaság európai helyzete 


MÍTÁSTECHNIKA 
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Ft a tajat: nem minden csőd, 
17. alázat ami wizmet 18. oldat 
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Semmi sem tökéletes 


Thomas Nolle, a Network World 
rője a mobil PDA-t tekinti az e. 
mail állandó  szemmeltartására je 
lenleg legalkalmasabb eszköznek 
A mobil PDA dolga, hi 
felelően beállít 
ján - me 
ele 


paraméterek alap. 
jelez 
ha valami különösen fon 
ktrónikus küldemény  érke 
il PDA. akkor 
legkevesebb 


űrje 


le szerint a 
gazán jó, ha a 
emberi törő, 


gényli. 

Az állandó postafelügyeleti rend: 
szernek azonban egyelőre még 
szab az a kórülmény, hogy az elem 
ról üzemeltetett PDA-k Ham 
merülnek. A Network World szak 
írója szerint nem ez 
probléma, amelyet 
PDA-k fejlesztőinek me 
niuk 
tökéletesítésre szorul, é 
születnek meg az új m 
nem lehet elvárni a mobileszkö- 
zök vállalati felhasználóitól, hogy 
ugyanolyan. hatékonyan dolgozza: 
nak, mint az asztali kivitelű gépek 
mellett ülő kollégáik. 

A New York állambeli Port Wa. 
shingtonban működő NPD piacku. 


az. egyetlen 
a jövőbeni m 
kell 
A technológia mindenképpen 


amíg 


MOBILESZKÖZÖK V; 
Átlagosan hány mobileszkóz 


(noteszgép, PDA stb.) 
(ut egy felhasználóra? 


1999 2000 2001 


1agos ára 350 dollárról 324-re csők; 


akban. 


kent a vizsgált í 


Mivel mag: 


A közelmúltban Magyarországra lá. 


2002 2007 


ménékben — kiszélese 


ALATI KÖRNYEZETBEN aggy 
eszmet Bre. Míg k 
alkalmazza vállalati céira "4 

mofleszközét? 


ratpan 
legt 


ilyen látványos felft 


az imént erali 
részben pedig az 


tató csoport (Atmp www npdintelect  tögatott a Compag-termékek vilá 

comi) egyelőre csak a 2000. év első. szintű disztribúciójáért felelős alel, rűen uk 
felének egyesült államokbeli PDA- nök, Matti Vírtanen; a budapesti amenk 1 
eladásairól tud hiteles számot adni Channel Focus konferencián elő. at 
Adataik szerint; az első hat bónap- . adást ís tartott; ellátogatott a Com E k 
ban hozzávetőleg akkora forgalmat  pag magyarországi leányvállalatá Compa 
bonyolítottak PDA-kkal, mint ta- hoz; találkozott néhány Compag te a; a k 
valy egész évben. Az NDP azt jó- . ügyféllel - s exkluzív interjút T k 
solja. hogy a 2000. év teljes forgal- . lapunknak. Szóba került, hogy mi; k 
ma kétszer akkora lesz, mint az lyen elképzelések fogalmazódtak c k 

1999-es eladások értéke. meg a disztribúciós stratégia fej. dig a rök 

Tavaly az Egyesült Államokban  lesztését illetően, s ai választ kek 

1.3 millió PDA kelt el, összesen . kerestünk, hogy szerin ák 
436.5 millió dollár énékben. Szinte  ness miképp alakítja át az értékes hoban 
darabra ugyanennyit adtak el az idei tési csatormákat en. a Compag disztribó-  diszinbútorok 4 
év első felében, minimális különb- Matti Vírtanen korábban a Com. alelneke bevételeinek aránya. A 
ség csupán a bevételben mutatko-  pag közép-, dél. és kelet-európai Ma 
zik: 436.5 millió dollár helyett csak. térségért felelős operatív igazgat n dolgozik 4 A 
406.9 millió folyt be. Mindez azzal. jaként dolgozott. most pedig a resi az eg 
magyarázható, hogy az eszközök át- . tékesítési csatornákért felel, a cég azonban 


Százezer apró segítség ég 
AutoCAD); felhasználóknak 


b AMOCAD felhasználónak a G£ Objoci Adkapcer prog aZ 


A GDL nyelven megírt ölyektumesk ser keresem tubenák b 


A teszteté 


segítvégétet ernáményekeni nyiggeatran 


Világszerte építészek tízezrei használnak intelligens objektumokat , ESA A Gaaphásott GDL Ötject Adap 
kömyezetben 46 elérhetővé teszi. Ajjjöbe A gyáróspocííikus, paraméterezhető objektumok gffjj! arszimaszásíval a kölsártervezés könnyebb 
részben automatikussá válik, az Ön munkája pedig ] 


a kivítelezők számára. lt ] 


ogekturmeáket, kédje iügyenes cégektamkönyvtársni 
LNB a (06 1) 457 5000-es telefütan vag a gilégraphisoftjha ered semm 


hatékonyabb és értékesebb lesz, mert több és jobban használható információt ud 


váhálja 4 az settigen 
4 Gragáoztt termés 


GRAPHISOFT" 


5102 
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A VILÁG VEZETŐ HÁLÓZATI 
INFRASTRUKTÚRA SZÁLLÍTÓJA 


CISC0 SYSTEMS 


Mindent 
az informatikáról! 
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PIAC 
Króforrás-álcsoportosítás 
létszámcsökkentéssel - 
Matáv 
tMallász Judit) 4 , oldal 
HR-szoftver a Jobpilottól 
(Schopp Attila) 6. oldal 
Harc a Palm-piacért 6. oldat 
Évzárás a Flextronicsnál 6. oldal 
Mobil tamagotchi 
(Mallász Judirj 6. oldal 
Összefogás 
a szoftverexportért 
riebig Andrea) 7. oldal 
ASP-megállapodás - Akár felhőkarcoló-dzsangel ís lehetne 
Microsoft-Compag- 18. oldat 
MutávCom e eti 
(Sehopp Atrttaj 7. oldal 
Távközlési jövőkép - 
Yankee Group 
(Schopp Attila) 8. oldal 
Ügyvezetőváltás - HTE 
(Mallász Judit) 9. oldat 
VEZÉRCIKK 
Kívánság 
(Varga János) 6. oldal! MONITOR 
A dígítális fénykorszak 
kapujában 
TÁVKÖZLÉS (Jan Matlis) 12. oldal 
HÍREK 9. oldal 
Meddig terjed 
a HÍF hatásköre? TESZT 
(Mallász Judit) 9. oldat ! HÍREK 13. oldal 
Jón a GPRS —- ] Oszd meg és uralkodj! — 
Panasonic (  Nyomnatókiszolgálák 
(Mallász Judit) 9.oldal ( (Krizsán György) 13. oldal 
Az értéknövelő SM 
Vodafone 
(Maltász Judit) 9. oldat / TÉNYEK ÉS TRENDEK 
Nyílik a helyi hurok Az online reklám jövője 
(Mallász Judit) 9. oldal (Zimányi Katalin) 16. oldal 
jESÉnEZSRB " —— ] ÚJ GAZDASÁG 
HÍREK 17. oldal 
Az európai e-kereskedelem A iz szatásrete 
országok szerinti tagolódása 2001 (Zimányi Katalin) 17. oldal 
Karosszékből vezényelni 
(Mártonffy Attila) 18. oldal 
PÉNZ, PIAC, PROFIT 20, oldal 
ELŐZETES 20. oldat 
E SZÁMUNK HIRDETÉSEI 20. oldal 
MELLÉKLET 
Karrier 


A HIVATALOS 
MAGYARORSZÁGI 
KODAK ÉS DATAFAB — 
DISZTRIBUTOR — 


A KREATÍV FOTÓSNAK 


Kodak DC4800 Í HogymeGy se aza TELE FÁJL 


A SZÁMÍTÓGÉP GYOMRÁBA? 


DATAFAB OLVASÓVAL 
KÖNNYEN ÉS GYORSAN. 


DC3800 


NAGY TUDÁS (PAM MÓDOK) ÉS 

RENDKÍVÜL GAZDAG 

TARTOZÉK KÉSZLET 

Butagmal tát Egyesny alt 

Menet EZ200 
TAL SAíTáon, Én ta tálon VOSMÉRETÜŰ 
estve DIGITÁLIS 
p FÉNYKÉPE, 


ZÖGÉP, 


DIOITÁLIS 
FÉNYKÉPEZŐGÉP, 
MOZGÓ VIDEO 
FELVÉTEL. 

WEB KAMERA 
USBINTERFÉSSZEL 


2.3 MP CCD 
U8B KÁRTYA. 
OLVASÓVAL 
TÁSKÁVAL 


által 


oldalai 


it. vagy ahogy az végre. Ehhez persze még a  deofunkciókat 
Oracle nevezte, .Álzleú por- számítógép használatát ís lapkája 4 mi 
táljaikar", Ezeket a portálo- meg kell tanítani sok ember. JRAM -ot 


kat az Oracle saját kiszol- 
gálóin is el lehet helyezni. A 
Portal Oracle.comon a fel- 
használók előre elkészített 

hi elemeket használhatnak fel 

) különböző alkalmazások (üz. óra 
leti intelligencia, közös nap. 


Kellemes 


meg szótos pénzügyi kap- 
csolat áll fenn röbb jelentke 
76 között, A mostani árve; 
résen 195 területen lehete 
Volna cellás távközlési en. 
gedélyhez. jutni. 
szerint viszont két cég — 
a Cingular által támogatott 
] Salmon PCS és az ATAT 
finanszírozott. Alaska 
Native Wireless - nem felel 
meg a feltételeknek, Az 
1 Allegheny szerint a két cég 
! csupán fedőszerve a nagy 
(0 vállalatoknak: ha a kicsik 
bármilyen. engedélyt meg 
szereznek, azok előbb-utóbb 
a két nagynál kötnének ki. 
Í miközben az árverés eredeti 
célja. hogy a kisebbeknek ís 
esélyt adjanak a vezetéknél- 
küli piacon való versengés 
fe. Az őriások pénzügyi hát. 
terével viszont ezek a kicsik 
ís tarolhatnak, és a végered. 
mény az lesz, hogy egy-két 
nagy ellenőrzi majd a teljes. 
sokszínűnek szánt piacot, vé 
1 lekedik az Allegheny igazga 
]  tója (IDGNS, Framinghami 


ÚJ Oracie-portál 


) Internetes bejelentésének ré: 
]  szekéntaz Oracle bemutátott 
egyúj szolgáltatásokat kínáló 
weboldalt, a Portal Oracle 
romot. Ezen a webhelyen a 
vállalatok az Oracle szoftve. 
reit használva készíthetik el 
És konfigurálhatják saját wcb- 


MEJEMORDSZMATASTECAa 3 


Frekvenciaper túr, apló előálítb, dig a diritáts atáízái ven 
sához, valamint a SZEKTŐL garardamáuzáik . (TDGNS . 

az Egyesült Államokban áról származó intcsraáeió . Bertini 

Egy nemrégiben alakult cég (hírek,  peolukraborsaihéi 

perli az Államúk.. Az ehő három hónapban ín- 

Szövetségi Távközlési Bi- gyen ad helyet az elkészült VÖTZÍÓVáltás az Operánál 

2otságát, hogy az állítson le. portáloknak az Oracle, utá. ingyenesen letöíthetősvé tet. 

"egy most folyó frekvenctáér. na viszont gigabájtonként és te webhéngészójének lepfri 


tékesítési — pályázatot, Az havonta I00 dollárt kér a sebb válhozztát az Opera Soft. 
Allegheny Communications webhely befogadásdért, füg. ware. Az Opera fur Win 
szerint a pályázat szégyen", . getlenül a felhasználók szá. dows $0 tanalmaz hírotva 


mától. Az Oracic úgy keres 
az. üzleten, hogy egyes szol; 
gáltatásokat nem ingyen kí- 
nál a webhelyen. (/DGNS, 
San Francisco) 


16 és elekinmikus levelez 
ügyfelet valamint imtegrált 
webkereső-és valós dejú cse 
vegéss funkciókat. és etnel 
tett rámogatja a bedolgozó 
modulokat is. A sz 
alapverziója 19 megatbáj 


Internetes talu 
Németországban 4 Java-támogatás ehhez 40 
vábbi 7 megabájtot ad hoz 
Egy kís faluban, Oberham- zá. A Netscape ( 
bachban hozzák létre Né. cutor 4.7 teljes válsz 
metarszág cső aintemetes megabájtot, az Inter 
közösségét". A falu 279.— plarer 55 II n 
mugyrészt idős — lukosának igényei a merevlemezen. A. 
csaknem mindegyike ingyen  Operának van v 


A. kereset 


mun. 
14 
1 Ex 


bájtot 


számítógéphez És intemetet- EPOC. a Línuz, a Mac 5 
dzölhezjota klöédetprojáka . és a BeOS opczáció: vend 
keretében. melynek célja,  szerekhez i. une 
hogy felmérje a virtuális irá. 

lózat segít-e az egyedülálló MPEG-kódolás 

idős embereknek, hogy újra 

bekapcsolódjanak a közös. Nardverrel 

ségi" életbe. Obozhambacb  Hardveres MPEG-1 dekó. 
lakossága jól mintázza a né- dent jelentett be a 7 

mer népességnek azt a nem America Electronic Com 
is kícsi hányadát, amely még neni ezetéknél 
nem élvezi az online szol- kúli kom ÖK atz 
Sálimások előnyeit, mondják. zökben k ál 
apújektiszervezől, A 1ó-. időben tov vi 

vő év második felére a falu 

lakosai szi lan különfélk 


oaline szolgáltatáshoz férhet. 
"nek hozzá, beleénve a banki 
műveleteket, a vánárlást év a 
kormányzati ügyeket Kap 
mak elektronikus OSÍLÓ- 
kártyát u, ezzel jogi érvény 
nyel bíró dokumentumokat 
bozhatnak létre és korábban . bet majd hasznosi 
személyes megjelenés igény. biekben. valóri 

ló tranzakciókat hajthatnak 3G h tol 


megkezdődik 
Tapizákat első: 
lefon 


nek; ezt iskolások vállalták videv dekúdolása a ! 


magukra. A gépeket a Com-  képpantos OCIF formán 
pog szállítja Deutsche Te- ban. 30 még Arajc 
lekom adja az ISDN-vonn- frekvencia melleti 15 kep 
lakat, a T-Online havi húsz kockafmásodperves sebe 

ngyenes intemetelérést séggel folyik. WDGNS. B. 
biztosít, a Deutsche Post pe- 10) 


wenn ZNNERBE ha 
A piacon a gyors reakció képvéssége tetjet 
keressé egy váttalkozást, Ehhez rengeteg jól 
truktúráít információra van szókség. 
Jó ötlet több drága programot 
használni ennek érdekében? 


Szükségünk besz szövegemertesztőve. táblázatkezmlóre, partmerryulván- 
tartó prograrva, majd az adatokat exportáguk, mportáljuk, vagy 


abban hangzik, de még mind 


valódi megoldási 


Egyjrétmúlva újra találkozunk. 


onyi Ünnepeket kíván a Positron 2000 Kft.! 


tos 


PIAC 


A vONPVITANORID SZAMÍTÁSTEORAKA 
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A PKI a jövőben a német piacra is fejleszt 


Erőforrás-átcsoportosítás 
létszámcsökkentéssel 


A Matáv december 15-én ajánlatot adott be a MakTel többségi részesedésének megvásárlására. Siker 
esetén Macedónia volna az első olyan külföldi piac, ahol a magyar távközlési társaság megjelenne. A ter 


vezett ügylet részleteiről, valamint a M: 


latávnál folyamatban lévő szervezeti változásokról, létszámcsök- 


kentésről, továbbá a jövő évben várható tarifákról Straub Elek elnök-vezérigazgatóval beszélgettünk 


A macedőnini vállalkozás csak 
annak a. stratégiának, 


4 macedón kormány a MakTel mint a kétszeresét fordítja egy ÉV 


vényeinek 5 alékát kínálja ben. része 
lsd. A pályázatban 2 Mat Minden bizonnyal szükség le lynek értelmében külföldi beru. 
iImemmerican Hevű magyar szakemberek macr ásokkal is szeretnénk segíteni és 
bank k ugyanazt a 
znünk 
T) lernari ban a Deutxc 
1! ban, továbbá 1 a Matávba 
bal asonló az 1993-as 
k állapotokhoz: . körü 
M 1 hos a vezetékes telefon elte 
E jedtsége, és nemrég indult a GSM. 
k ent-  Ug az utat szeretnénk követ 
k M ak talán 


www.matav.hu 


három olyan terület, umely jelene 
leginkább a növekedés zálogát a 
mobilkommunikáció, az internettel 
kapcsolatos területek, valaminit az 
adatátvitel és az azzal kapcsolatos 
értéknövelt szolgáltatások, elsősor 
ban az üzleti szféra számára. Ezek 
tehát azok a területek 
jövőben összpontosítunk. 

rerű külföldi táv 
lalatok működését ele: 


amelyekre a 


A. hasonló 


ve azonban arra jutottunk, hogy 
mindez nem elegendő. A teljes ver. 
senyhez közeledve minden sikeres 
külföldi vállalat igyekezett külföl. 
dön is jó pozíciókat kiharcolni, ez 
is ellensúlyozva a hazi veszte 
geket. Jelenleg számunkra két na 
gyon kedvező egybeesésről beszél: 
yrészt a tőlünk délre-ke. 
országok távközlési pia: 


hetünk. 
letre fekv 
ca egyre jobba 
kezésképpen több a terjeszkedési le- 
hetőségünk, műsrészt a Matáv most 


fejlődnek, követ- 


van olyan helyzetben, hogy szak 
mal 
lalkozni ezzel a kérdéssel. Egy alap 


vető dolgot azonban mindig szem 


és pénzügyileg már tud fog; 


Egymás közt 


2000. DECEMBER 19 


előtt koll tartanit meg kell őrizni a 
Matáv pénzügyi stabilitását; 

— Mindezt úgy, hogy Jövőre ese. 
dékes a két Westel megvásárlása; 
ekben két kedve. 
lést kaptunk, E vizs. 
tök figyelembe vették a már fo- 
lyamatban lévő tranzakciókat, tehát 
a Westel-opció lehívását, valamint 
egy-két külföldi beruházást. E pénz 
ügyi terhekkel együtt kaptuk meg a 
kedvező besorolást, ez alátámasztja 
stratógiánkat, 

A iranzakciót követően lesz te 
hát a Matávnak két mobilcége. A 
GSM-szolgálratás jövője nem kétsé 
gés. De milyen sors vár a 0660-as 


szolgáltatásra? 

— A 450 megühertzes frekvencia 
2005-ig a Westel Kft tulajdonában 
van, A szolgáltatást mindaddig 
fenntartjuk, amíg igény mutatkozik 
rá. Mivel azonban az ügyfelek szá: 
ma csökken, a költségeket draszti 
kusan csökkenteni kell. Nem tartom 
valószínűnek, 


hogy a koncessziós 
időszuk végéig bármi más történne. 
yt egy CDMA 
en, Tudomá. 


— Nemrégiben fi 


kísérlet 450 megahe 
som szerint a pilotrendszert idő 
előtt leszerelték. Vagyis elvetették 
ezt a lehetséges továbblépési írányt 
Állandóan szó van arról, hogy 
mit lehetne csinálni részben pártni- 
analóg 
részben pedig a koncessziós időszak 
lejárta. után. ilyen. útkeresés 
volt a CDMA-kísérlet: eredménye 
azt mutatja, hogy két ok miatt is 
igen kockázatos volna ez az irány 
Egyrészt maga a technológia — bár 
elterjedt — ezen a frekvencián sehol 
sem működik 
nagy volna a 
ká 


zamosan az rendszerrel; 


másrészt 
szabályozási koc 
intált az enge- 


nagyon 
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délyezési. folyamat. kimenetele. E 
kockázatok miatt döntöttünk úgy, 
hogy — bár a kísérlet sikeres volt — 
egyelőre nem indulunk al a CDMA- 
val, Egyébként nem felel meg a va 
lóságnak, hogy idő előtt fejeződött 
volan be a kísérlet, Az eredeti határ. 
időig tartott, csak nem hosszabbo. 
dott mög. 

Az utóbbi hetekben a Matávval 
kapcsolatban a részvények árfolya. 
mának alakulása mellett leginkább 
a küszöbön álló szervezeti átalaku 
lásokról, létszám- és költségesők 
kentésről. hallani. Nem  gandolja, 
hogy a verseny közeledtével ez a 
meglehetősen drasztikus lépés egy 
fajta hátrafelé menekülés? 

A Matáv-csoportón belül. kü. 
lönböző üzletágak működnek. Van; 
nak közöttük . olyanok, amelyek 
most indulnak, vagy életciklusuk 
felfelé ívelő. szakaszában vannak, 
ezekbe érdemes beföktetni, Ilyen a 
már említett mobil-, intemet- és 
adatátviteli terület. Vannak azonban 
olyan szolgáltatásaink — alapvetően 
a hagyományos vezetékes telefónia 

, amelyek életeiklusuk vége felé 
tartanak, Ezeknél a vezető feladata 
keltős: egyrészt apró dolgokkal ja. 
vítani a minőségét, megpróbálva ez- 
zel növelni a szolgáltatás élettarta: 
mát, másrészt csökkenteni a költsé- 
illetve növelni a hatékonysá- 
got Az előbbire példa a hangposta 
— elterjedtsége jelenleg. világvi- 
szonylatban igen magas, 14 százalé. 
kos —, valamint az ISDN. Idén meg 
dupláztuk az ISDN-előfizetők szá- 
mát, és elértük a 8 százalékos penet. 
rációt. 

A közelmúltban hozott intézkedé. 
scink lényege nem a létszámcsök- 


RENDKÍVÜL ALACSONY 
NYOMTATÁSI KÖLTSÉG! 


Budapest 


Tapolca 
Szeged 


Pócs 


Debrecen 
Zotaegerszog 


Győr 


133 Budapest 
Méz u. 7 

Tel 452-4600 
5ac.350. [351 


kontés, hanem az eróforrások átoso- 
pontosítása. Kívonunk embereket a 


PIAC 


seny  megindultával azonban már 
abszolúr értékben ís bevételesökke: 


CCMPUTERWORAD 


beszélgetési díjakat pedig a nemzet, 
közi szintre kell csökkenteni. Egy 


5 


SZÁMÍTÁSTEOHESKA 


képvelések szerin erre egy késébbe 
fázisban kerülhetne ser 


Hagyományos telefőriából, viszon péxre számítók. A növekedést a Ma- . ilyen változás elsásortran a kivkerv. Esetleg az ís felmerült, hogy 
16 a létszámuk a mobilkomrmuniká- . táv-csopartnak. máshonnan, a már setűeket érinű negatívan. ezért poli. rdviözlési hexdtelyíket megosztumák 
cióval, az internettet éx az adat említett felfutó területekről kell pó- . tikai kérdés. Ezt mi úszteletben tam. az inrernetszolgáttatókkal" 


tellel. foglalkozó  részlegeknek. A 
kél dolog persze létszámban. nemi 
egyenlíti kí egymást, hiszen a felfo 
tó területek sokkal kevésbé munka- 
crósigényesek, mint a hagyományos 


tolnia. 

— Az év vége felé mindíg felvető: 
dik a jóvő évi tarifák kérdése. Hogy 
állnak a tárgyalások? 

Sajnos - az elmúlt évekhez ha. 


ndazonáltal az említett költ. Mi készek lennénk erre a lépé 
— a Hírközlési Főfelügyelet re ís. 

számításai szerint ís — lényegesen 
magasabbak a mai áraknál. Jóvat 


ám enől u végfelhasználók 
számára nem lerme 


tótib a szot, 


gáltatás. A kormányzat és a felhasz 


3000 forint fölötti az a költségtana-  nálók ís olyan irányban gyakorot 
telefónia. sonlóan — még nem zárultak le a tár- lom, ami bonne van a havi előfizeté- nak ránk nyomást, hogy a végfet 

— Érinti az átszervezés a táv- gyalások. Ez egyrészt azért baj, xi díj által fedezen szolgáltatásban. használói árak csökkenjenek. A be. 
köztési fejlesztésekkel  foglatkozó . mertmár decerbent írunk, másrészt E szint eléréséhez 40-50 százalék vételmegi a [beralizált pszcon 
PKLLis azén is baj, men, a tarifákkal kap- kal kellene emelni a havi fix díjakat. merül majd fel, akkor, amikor az 


Részben igen, ez azonban an 
nak ellenére nem létszámcsökken. 
tést jelent, hogy a vezetékes telefon. 
hálózathoz kapcsolódó tervezési, 
fejlesztési feladatok visszaszoruló: 
ban vannak. Egyetlen tevékenység 
— a berendezések bemérése, felül 


Javaslatunk átla 
gosan 20 százalékkal növelnénk a 
havi díjat. Ez alapesetben 25 száza 
lékot jelentene. de a különféle ked 
vezmények. eredményeképpen 
átlagos előfizetőt 20 
erhelne 


csolatban teljesen tiszta a jogi hely- 
zt. Elvileg tehát nem ís volna szük. 
ség tárgyalásokra. Az érvényben lé. 
vő jogszabály szerint ugyanis a kon. 


szerint 2001-ben internet 


iitatók 


távkó szolgálratókként 
Addig nem terveztük ilyen lépést 


cessziós társaságoknak egy megha 
tározott modell szerint kell kiszámí 
taniuk a jövő évi tarifákat. Ha e szá. 


ar 


emelés 


Ezzel szembei 


vizsgála jg ki némiképpen a  mitás igazodik a jogszabályhoz, és — egyéb tarifák olyan mértékű csök-  rásátcsoportosf atáui e 
sorból, ennek vélhetően egy más nincs benne szakmai hiba, akkor kenése állna, ami összességében a Tötbek szerint a Magyar 7. 
Matáv-szervezetben lenne a legjobb nincs más hátra, mint a miniszteri — telefonálási költségek árszintjének közlés a legszínvonalaszbbi tán 
helye; Feltétlenül meg szeretnénk jóváhagyás. Az utóbbi évek gyakor mindössze 4 százalékos emelkedé- lési szaklap a piacon. Az utóbb idé 
órizni a PKL.ban felhalmozódott lata azonban rácáfolt erre, a jóváha- . sét erodményezné. Ez elmaradna a ben azonban többször felmerült 
szellemi kapacitást, ennek érdeké-  gyást megelőzően hosszadalmas jövő évre tervezett inflációtól. y talán nem a Matávrmak. min 
ben — előrehaladott tárgyalásokat . tárgyalásokat folytattunk és folyta-  — Nem merült fel, hogy különbő. piaci ver yik szereplőjének 


folytatunk a Deutsche Telekommal. 
Az elképzelések szerint a DT saját 
fejlesztéseinek egy részét Magyar. 


tunk ma ís. Mivel az indokokat 
adott esetben elfogadhatónak tartjak. 
természetesen nem zárkózünk el a 


ző tarifa érvényesüljön a beszéd- és . keilene képviselme 


ma véleményét. E 


az adatkommunikációra 
A kérdéstől függetlenül 


rszágra hozná. tárgyalástól, Pillanatnyilag azonban — lásokat folytatunk az informatikai körét eltávolítani u M olya 
Megmaradna tehát a PKI név, a úgy látom, hogy még egyezségkő-  kormánybíztossággal arról, hogy matban van a part 
szellemi bázist a PKI szakemberei  zelben sem vagyunk. A körvonala: — minden intemetszolgáltatást az 51 társvállatattai zeTv 


adnák, megerősítve természetesen a 


zódó irány távolról sem mondható . es számtartományba terelnek. Haez  zettel tárgyalunk Bizi yok 
német kollégákkal. Várskozásaim optimálisnak. a lépés megtörténik, akkor lehet kü. hogy egy-két hónapon b 
szerint jövő év elején megindulhat a Miben van a legnagyobb nézet- . lőn tarifát megállapítani az inteme- kialakul az az nstruk 
közös tevékenység. eltérési tezésre. Készek vagyunk az eltérő amelyben persze a is ré 
— Milyen bevételekre számít a — — Véleményünk szerint tovább díjazásra. Ehhez azonban ismemni enni. A lap teháj 
visszaszorulóban lévő vezetékes te- kellene folytatni, és még a liberali- . kellene az alaptarifákat Az inter ászt agi kér 


ónia területén jövőr 

Jó esetben — azaz a már említett 
igáltatások sikere ese: 
ís képzelhető el. A ver- 


záció előt be kellene fejezni a tari. 
fakiegyenlítést. Ennek lényege: a 
havi alapdíjat olyan szintre kell 
emelni, ami fedezi a költségeket, a 


nethívások árának csökkentésével 
kapcsolatban egyébként az informa. 
tikai kormánybiztos 
áfacsőkkentés lehetőségét is. 


felvetette 
Az el 


Maliász Judit 


Ces Ingyenes árajánlat. több változatra is 
(2) Rövid kivitelezési határidő 
277 V5 év, vagy rendszergarancia 


38 Kesobbi bővítések, átépítések 
esetén soronkívüliség 


EV Rendszertelügyelet, hálózat karbantartás 
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ti 
sé 
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GSM: (30) 9-428-132 
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az ott feltüntetett árból, 294 kedvezményt ad 


Hé jadet te 


. ÉRD 
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és Boldog Új Évet Kívánunk! 
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út, majd csokorba kötve közre 


megfogulmut-ár . nem maradhat rvjj 


len kifejezés hasznátata — vagy metk 


ák a ludazok, hanem a meg! 


Kívánság 


iben ezeken a hasábokon már 
Merének nyelv 
eszélyekről. Ak. 
hung 
tén de 
ont a téma egy sokkal 


tsh" mvetvjárás néhány kifeje 


komolyabb oldalára szeretném rűirányi: 
tani a figyelmet, Előre kell bocsátani. 


ződésem. hogy az, aki bármely 


xy tudományterület művelésére 


adja a fejét — vagy krűrikásául szegődik 
szükségképpen leszámol a nyelvről mint 
Iképzeléseivel — 
nyelvének szabályait, s azt is, hogy € 


az ő saját nyelveszményére 


marikában végképp nincs idő, hogy az idea. 


ben lépjünk fel. Ha egy újonnan 


fekvő m telő, 


eredetit — a műszaki nyelvi 


orta csak és formájában —, mind- 
tak. És ez a kisebbik baj. Ha nem adódik 


xy szükség sem lesz 


a fogalom, 


seinket, ennek a feladatnak va 


ent az informaríkai köznyelv 


onjának átszivárgására — mint 
nt nyitott médiának szükségkép. 


tisztább n 


érzékű, fej, 
a csábítja. Ki 


gy kamvar 


héren habzó, korsópá. 


tőrt meg: 
nok állást foglat. 


érdésre a mem kívá 


szolgáltatá 
act a lapszámnak mintegy tíz oldalnyi 


ellett kigyomtálnom ezt az igen 


ésból kínálkozó - nem kívánkozó — lehet 
nem akarok , nem szeretnék. nem szán. 
e kif tet atkalmazva már jóval 


megszólaló va 


4 minde 


a szolgáltatást, hi 


viszont EzUpán 0 


4 van, mondhatja: ő csak egy kíván. 


es emberekről, hanem a korról, a társa 


az egzaktság volna a jellemző, s e. 


ti a nyelvhasználatában is. Ha... Ha a piac 


egyűnjáró integrárió nem hatna vissza a 
S ebben a d 


ban nem csupán a nyilat. 
ólaltatottak izavait túlontúl és fetey 


eletben tartó hivatáson tollforgatók — nota bene, szerkesz: 
Vagyis nem csupán nyelvi felkészületlénségről van szó az 
en ér haztonló esetekben, hanem e; 


olyan negatív morivációról - a 


Iegemyhébb kifejezés rá a megalkuvás -. amelynek a gyökereiért egé 
szen mélyre kell teásni - a lehet, hogy nem ís érdemes. 


Mindezek közepette, karácsony közeledtével hadd álljon itt azért 


kívánság: mindenkinek egyenes beszédben 


na:dag. boldog napokar kívánok 


Varga János 
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HR-szofítver a Jobpilottól 


Szoftverek értékesítésével is foglal- 
kozik a jövőben a Jobs d: Adverts, a 
jobpítothu online álláskereső oldal 
(zemeltetője. 

Muth János, a Jobs át Adverts 
KAL vezetője szerint ezt az lette le- 
hetővé, hogy német anyacégük idén 
októberben megvásárolta a brit 
Virtual Village szoftverházat. Ho- 
nosítás és adaptálás után annak két, 
az emberterőforrás-gazdálkodást — 
különösen sz új munkaerő felvételét 
— segítő termékét, a Fas(Tracket és a 
V-Recruitert kínálják fel a piacon. 
Előbbi a jobpilothu regisztrált vál- 
lalati ügyfeleinek, a Premium Ser- 
viccs új elemeként lesz el 


mint várható, a jövő év első hónapjá- 
tól A szoftver a munkaerő-felvétel 
tervezésében, a keresés lebonyolítá 
sában, az online hírdetések elkészi. 
tésében segít a vállalati HR-esek: 
nek. Használatához csak egy bön- 
gésző kell: a FasíTracket mintegy 
ASP-ként kínálja a Jobs át Adverts, 
de a kész hirdetéseket nem csak a 
jobpilot.hun lehet elhelyezni. 
Teljesebb funkcionalítást kínál a 
V-Recruiter: önálló alkalmazásként 
ís kapható, és együtt tud működni 
több vállalatirányítási rendszer (így 
az SAP R/3) HR-moduljával. Mivel 
ennek bevezetése már komolyabb 
munka, ezért a Jobs 4: Adverts köz; 
pontja nemzetközi együttműködési 
megállapodást akar kötni a Big Five 


tanácsadó cégek. valamelyikével a 
rendszer implementálására. A ma- 
gyar viszonyokra átültetett szoftver 
várhatóan 2001. első negyedévében 
jelenik meg a piacon; A szoftverek 
feltűnése a Jobs dt Adverts kínálatá- 
ban nem a véletlen műve, erősítette 
meg Múth János; átgondolt straté- 
giáról van szó, így újabb termékek 
piaci bevezetése sem elképzelhe- 
tetlen. 

Muth szerint a jobpilfot.hu a veze- 
tő magyar online állásközvetítő vál- 
lalkozás: január óta több mint 6500 
álláshirdetés jelent meg, az öldalle- 
töltések száma havonta félmillió kö. 


rül van, közel 10 ezer a regisztrált 
felhasználók. száma, és 50-60 cég 
helyez el rendszeresen álláshirdeté 
seket az oldalon. 

Mindezzel saját becsléseik szerint 
a magyar online állásközvetítő piac 
15-20 százalékát mondhatják magu- 
kénak. Muth János úgy véli, hogy a 
magyar pinc előbb-utóbb konszoli- 
dálódni fog: jelenleg 5-6 nagy szol- 
gáltató uralja az online állásközveti- 
tések piacának 80 százalékát, de 
azoknak van esélyük a további sike- 
rekre, amelyek nemzetközi háttérrel 
rendelkeznek. 


Schopp Attila 


Harc a Palm-piacért 


Egy új felmérés szerint a Microsoft 
kezdi visszaszerezni elveszett had- 
állásait a Palmtól a kéziszámítógé- 
pek piacán, és az ígazi csata — a vál- 
lalati piacon — még csak most van 
kibontakozóban. Az IDC előzetes 
adatai szerint a világon 2000-ben 
eladott PDA-k 18 százaléka műkö- 
dik a Microsoft-féle Pocket PC plat- 
formon, szemben az 1999-es 13 
százalékkal. Bár a növekedés nem 
tűnik nagynak, ezt annak ellenére 
érte el a Microsoft, hogy a Hand: 
spring ebben az időben jelent meg a 


rendkívül népszerű Visorral: a Palm 
Platfomra épülő kézigép megjelené- 
se után az amerikai kiskereskedelmi 
forgalomnak csaknem egyharmadát 
szerezte meg. 

Szakértők szerint a Pocket PC az 
új verzió áprilisi megjelenése ótú 
tett szert nagyobb népszerűségre. 
Az egyebek mellett a HP Jornadá- 
ban és a Compag iPagben használt 
Platform a Windows CE számos ko- 
rábbi hibáját — mint lassúság, funk: 
ciókkal való rúlterheltség — kijaví- 
tották, (/IDGNS, San Francisco) 


Évzárás a Flextronicsnál 


Mintegy 900 millió dollár árbevé. 
telle zárja az Évet a Flextronics Ma- 
gyarország. Ez 70 százalékkal ha- 
ladja meg a tavalyi árbevételt — je. 
lentette be Peter Baumgartner, a 
cég kelet-közép-európai igazgatója 
az évzáró sajtótájékoztatón, 
Alkalmazottaik száma idén 3000 
fővel nőtt, ennek alapján a Flextro- 
nics az ország kilencedik. legna. 


gyobb munkaadója, és 14. leg- 
nagyobb. vállalata. Beruházásaik 
nagysága éves szinten elérte a 110 
millió dollárt, ebből 40 milliót épít 
kezésre, 70 milliót pedig gépek és 
berendezések beszerzésére fordítot- 
tak. Új telephelyeik sorát 4000 
négyzetméterrel a tati gyártóbely 
bővítése nyitotta meg, ezt követte 
20 ezer négyzetméteres zöldmezős 


nyíregyházi beruházásuk, amely ön 
magában több mint 500 új munka. 
helyet teremtett, Ezenkívül Zala: 
egerszegen és Zalalövőn összesen 
13 ezer négyzetméterrel bővítenék 
gyártóhelyüket. Jövő évi terveikben 
13-LA milliárd, dolláros bevétellel 
számolnak, és ez természetesen t0- 
vábbi munkahelyek létesítésével ís 
együnt jár. (CW-SZT Online) 


Mobil tamagotchi 


A Pannon GSM honlapját ítélte a 
legjobbnak a. 100 legnagyobb ma- 
gyar vállalat honlapja közül a Car. 
atjon Research, Az elbíráláskor a 
tartalom mellett a webes alkalma. 
zások használhatóságát, valamint a 
megvalósítás technikáját, arculatát 
És navigációs képességeit vették 
figyelembe. 

A táraság december 14-i sajtótá: 


jékoztatóján egy mobiltelefonon ke. 
resztül igénybe vehető interaktív jű- 
tékot is bejelentettek. December 20. 
tól a Pannon GSM előfizetői — az 
egykor népszerű tamagotchi páldá- 
jára — egy kis lényt nevelhetnek 1e- 
lefonjukon. A csibe, télapó vagy ufó 
képében megjelenő PanaGotchit na- 
Ponta 3-5-ször kell etetni. takarítani, 
gyógyítani és szórakoztatni SMS-en 


vagy WAP-szolgáltatáson  keresz 
ül. A gondozáskor" a rendszer a 
Pannon GSM mindenkor érvényes 
SMS- és WAP-díjait számlázza. A 
társaságnál 100-150 ezer, zömében 
fiatal játékosra számítanak. A Pan 
non GSM előfizetőinek száma de- 
cember közepén 1 millió 92 ezer 
volt. 


M.J 
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Összefogás a szoftverexportért 


Peter Tufóról, az Egyesült Államok 
magyaronszági nagykövetéről köz. 
tudot, hogy az információtachnoló. 
Ela elkötelezett híve. Nemcsak az 
Amerikai Kereskedelmi Kamara IT: 
rendezvényeit tiszteli meg jelenlété. 
vel, hanem sorra találkozik a. hazai 
IT világ meghatározó szereplőivel, 
A közelmúltban a vezető informati: 
kai cégek hazai keányvállalamínak 
első számú vezetőit invitálta egy va- 
csorára, Petr Tufo azokat a vezér 
igazgatókat, ügyvezetőket ültette le 
cgy asztalhoz, akik bár komoly kon. 
kurenéci egymásnak, de a közös 
úgy, a közös üzleti érdek, az infor. 
matika hazai fejlesztése-terjesztése 
érdekében legalább pár óra erejéig 
sutba dobták a rivalizálást, s a közös 
fellépés-együttműködés lehetősé. 
geit latolgatták. 

S konkrét célokat is megfogal- 
maztuk, ezek megvalósítása érdeké- 
ben pedig a későbbiekben egy-egy 

joportot is felállítottak, Öt 
kiemelt téma áll az Amerikai Keres. 


A BELÉPNI 
SZÁNDÉKOZÓ CÉGEK 


kedelmi Kamara figyelmének kö- 
zéppontjábani a szoftverexpon, az 
oktatás, a szolgáltatások exportja, a 
logalizáció és az internetes fejlesz- 
tések. 

A kitűzött célok közül az. első 
megvalósításához Fűzes Péternek; 
az Avaya regionális vezérigazgató. 
jának vezetésével máris hozzálát 
tük, Az eredmény: megalakulni lát 
szik a MSA Rt. (Hungariun Soft 
Wware Association) nevet viselő 
szoftverexport-szervezet, Az új cég 
létrehozásának híre szájról szájra 
terjedt a szoftverfejlesztő cégek kö. 
rében, s december B-án húsz szoft. 
Veres vállalkozás egy-egy vezetője 
últ le megvitatni, hogy akarnak-e. 
tudnak-e tenni valamit közösen a 
szoltverexport területén, 

Húsz olyan cég képviseltette ma: 
gát, amelyik egyébként egymás ver. 
senytársa. Ennek ellenére megálla. 
podtak abban, hogy januárban létre: 
hozzák a részvénytársaságot, és eb- 
ben minden egyes tagvállalat 3 mil. 
lió forintos törzstőkével szerepel. A 
HSA megalakulásáig nyitott szerve. 
zelnek tekintendő, s ehhez a szoft 
verfejlesztés területén tevékenyke. 
dő más cégek is csatlakozhatnak, A 
megalakuló HSA. a mostani 20 tag; 
vállalatával összességében egy ezer- 
fős szervezetet reprezentál. Vagyis 
egy olyan nagy hazai szervezet jön 
létre januárban, amely már méretei: 
nél fogva is alkalmas lesz arra, hogy 
nemzetközi monopóliumok partnere 
legyen, Tulajdonképpen a részvény- 
társaság feladata az lesz, hogy ke- 
reskedelmi, marketing-, szerződés. 
kötési és jogi támogatást adjon a ta- 
oknak, s minőségbiztosítási és pro- 
jektmenedzsment feladatokat ís el- 
lásson. Ennek a cégnek a működé. 
sét szükségképpen a professzióna; 
dizmus jellemzi — ez viszont ígen 
költséges hobbi, és nem biztos, 
hogy azt a részvénytátsaságot alko. 
tó valamennyi tagvállalat megen. 

dheti magának. 

Hasonló a helyzet a minőséget il, 


letően: a HSA azonos minőséget ga- 
rantál, 

A HSA kizárólag exporttal foglal; 
koözik majd, hazai szoftverügyletek. 
kel nem. A részvénytársaságot ála 
Pítók szándéka szerint a potenciális 
munkák elosztása nem okoz majd 
feszültséget, árversenyt a tagválla 
latok között, mert reményeik szerint 
a munkák vállalását csak a rendel- 
kezésre álló szoftverfejlesztől kapa: 
ítás korlátozza majd. A munkák 
felhajtásában komoly szerepet szán 
nak a HSA exportmenedzsereinek, 
vagyis azoknak a külföldön dolgozó 
szakembereknek, akik megrendelé. 
seket tudnak szerezni a HSA-nak 


Ugyanakkor a szaftverezportot 16- 
mogató, s komoly lobbitevékenysé: 
get folytató Amerikai Kereskedoton 
Kamara révén is munkához juthat a 
HSA. 

Egy sor nyitott kérdésre kell még 
választ adni a cégalapításig. Például 
nem dőlt még el, hogy profítonen. 
tált szervezet lesz-e a HSA. Azon. 
ban néhány elképzelés már körvo. 
nalazádott, Így például Báti Feren 
cet szeretnék felkérni a részvénytár: 


saság elnökének, a vezérigazgatói 
Paszi betöltésére pedig kercsik a 
megfelelő embert. Olyan cégveze 
tőben gondolkodnak, aki egyik tag. 
vállalatban. sem dolgozik,  vagyi 


függztten induláskor egy 5 fós apec. 
rtív szervezetet képzelnek el, s az 
sdminisztráció létszáma a szoftver 
expontevékenyvég sikerétől füg 
g6en pár év leforgása utam akár 20 
főre ís bővülhet. 

Terveik szerint kezdetben 
területre összpontosítanak Oracie 


Java. és Uni 


fejlesztések export 


tűzték ki célul. Nem tartják kizárt 
nak. hogy VMS- és AS/A00-fejlesz: 
tés területén is van lehetőség szpét. 


verexportra, Ugyanakkor Linux é 
internet alapú fejlesztésekhez 
kevés k 


keznek 


tóre átal pen 


Sziehig Andrea 


Microsoft-Compag-MatávCom 


ASP-megállapodás 


Közösen kínál ASP-szolgáltatáso- 
Kar kis- és középvállalatoknak a 
Microsoft, a Cormpag és a Matáv 

Com a jelentették be a három cég 
december 14-i sajtótájékoztatóján. 
A MatávCom számára nem ismeret: 
len ez a terep (az SAP R/3 vállalat 
irányítási rendszert már kínálja ha- 
sonló. konstrukcióban), a mostani 
megállapodás viszont irodai szoft 

verek szolgáltatására irányul. A pia- 
ci bevezetést és magát a szolgálta 
tást ebben az esetben is a Matáv 

Comtól kell  megvásárolniuk az 
ügyfeleknek, a két partner 2 háttér: 
infrastruktúrát adja. 

Fontos a Microsoft számára ez az 
együttműködés — mondta Viryi Pé 
ter megbízott igazgató. A szoft 
cég idén vezette be új, kimondottan 
az ASP-k igényei szerint kialakított 
licenepolitikáját, és a. Windows 
2000 ís fel van készítve az alkalma. 
zásszolgáltatói ellátására. A 
Microsoft hozzájárulása u szolg: 
táshoz kettős: egyrészt a háttérrend- 


Piac 


szereken futó Windows 2000 Ad 
vanced Sérver kiszolgálókat, 
részt a szolgáltatás keretében az 
ügyfeleknek felkínált . alkalmaz 

szoftvereket. (Exchange, . valamint 
az Office-ból a Word és az Excel 
adja. Később egy kérdésre válaszol: 
va Vityi Péter elmondta, hogy a 
Microsoft viszonteladói hálózáta is 
áhatás 


más 


részt vesz a szol 
sében 


értékesíté 


A Compag 
hardverkörnyezetet biztosítja 
álókon és a 
bele 


alapvetően. a 
ebbe 
az Intel a 


apú ki: 
háttártár-rendszereken. kívül 
tartozik a rendszertervezés 


ppaszzalatait ís behoz 
az együttműködésbe, illetve támo- 
gatási nyújt a folyamatos üzemelte 
téshez, fejtette ki Molnár 
üzletúg-igazgató. 

A. MatávOom jó helyzetben van 
ahhoz, hogy ilyeni 
kínáljon: 


Ján 


ta szolgáltatást 


tevékenységi — területe 


lakon kínálják 


egyrészt 


ználó k. 
kben igénybe 
IP hálóz 


Gbb 
Matás 
az ADSL tech 

Bedő Erik e 


lát, és kacérkodizzk 
lk 


gáltatás ára a levelezőres 
ében havonta 


ezer forint körül alakul, és ez 5( 


gozó felett m 


Corel Print Office 
magyar változat 


www.szamitastechnika.hu 
Mindentazíntormatikáról! 


Átfogó elemzést készített a Cisco megbízásából az 


Group Europe. Az elemzőcég muni 
tók (köztük a Matáv) stratégiai vezet 
tért a mostani vizsgálat, hogy a volt állami távközlé: 
jában érdekelt vállalatokat 


jáltatókat, a mobiltelefőni 
teat donban ismertették a Yankee Group és a Cisco képviselői. 


fontosabb megoldásait Loni 


árom fő kéndéskör köré cso- 

portosította előadását Chrir 

Lewis, a Yankce Group Europe 
kutatási és tanácsadási igazgatója. 
Az első a jelenleg is folyó áttérés 
a vonalkapcsolt bálózatokról az IP 
alapú. csomagkapcsolt hálózatokra. 
Ezzei kapcsolatban éndekes tény, 
-y a sokak által megjósolt drámai 
váltás még nem következett be. Mi 
több, továbbra is. folytatódnak a 
beruházások erre a területre, mert 
a társaságok árbevételének mintegy 
felét ezek 2 technológiák adják, Ez 
azonban már csak rövid távú jelen. 
ség ahogy Lewis fogalmazott. 4 
vonalkapcsolás még nem halott, de 
az utolsókat rúgja". A szolgálutók 
felismették, hogy érdemes egyet- 
ységes hálózatban üsszefogni 
edtigi különféle technológiákat 
onalkapcsolás, X.25, ATM, frame 
lay). mert csak így tudják hatéko- 
nyan kiszolgálni az igényeket Az 

fett hálózat szerepére mind 
tasabb lesz az IP; folyamato 


úzhatósága és csük. 


A bagyományos távközlési tár- 
igoknak. arra ís rá kell jönniük; 
helyzetben a hangszol; 

ír nem központi kérdés. 
tényel külön hálózatot, hu: 
" a egyetlen olyan szolgál. 
ú kázül, amel 

11 hák 


kapcsolt köz. 
náluk az adutforga 
10 százalék. 
nelkedik. 


teszi majd. ki, Drimai változások 
várhatók a helyi altematív szolgál- 
tatóknál is. Náluk idén még 90 szá- 
zalék a hangforgalom aránya, és 
csak 10 százalék jut az IP-re; három 
éven belül viszont 50-50 százalék 
lesz az arányuk. A felmérésekből 
egyébként az derült ki, hogy vala 


ikatársai több mini 


európai távközlési-kommunikációs piacról a Yankee 
t 30 személyes beszélgetést folytattak a szolgálta- 
őivel szerte a kontinensen. Más korábbi felmérésektől annyiban el- 
si társaságok mellett felkeresték az alternatív szol- 


és a kábeltévés társaságokat is. A tanulmány leg- 


1í forrás marad, a hálózati struktúra 
szempontjából nem azé lesz a döntő 
szerep. A jövő hálózati architektú- 
rája a következő lesz: az optikai ká- 
bel fölött egy útválasztott [P-réteg 
helyezkedik el, és erre különféle 
hozzáférési. módozatok, technoló- 
£iák épülnek rá. 


FORGALOMELOSZLÁS EGY HAGYOMÁNYOS 
SZOLGÁLTATÓ ADATHÁLÓZATÁBAN 


mikor idén megtörtént a váltás az 
európai távközlésben: mindent egy- 
bevetve, a hálózatokon ma már na- 
gyobb az adat-. mint a hangforga- 
lom. és az előbbi mennyisége jóval 
meredekebben emelkedik. 
Összességében az állapítható meg. 
mondta Lewis, hogy a mobilszol 
tatók és a kábeltévés társaságok 
számára ma még az IP-forgalom je. 
lentősége eltörpűl az egyéb jellegűé 
mellett, de az IP három év múlva 
azt a szerepet játssza nálúk, mint 
most a két másik szolgáltatátípasnál 


INTERNETFORGALOM 
AZ ÖSSZES HELYI FORGALI 


[ El v. 
hágy tree uz záratta 


Ez már átvezet a második kérdés 

közbe, a forgalom jellegére. A ha 

gyományos távközlési szolgáltatók 
adarforgalmában — MI00-ben még 
egyforsza arányban szerepei a frame 
relay és az ÍP (45-45 százalék 
MO3-ra viszont az IP aránya 75 szá- 
talékra mó. miközben a frame re. 

1y-é csökken. A maradékot a szinte 
elhanyzgolható arányúra zsugorodó 
X.25 és a némiképp növekedő ATM 


. an 
18onén Iazpe Gagyi 


(hagyományos és altermatívj. Bz 
tóbbiakrál viszont 2008-ra az [P- 
forgalom minden mást háttérbe szo- 
rír majd; az altematívoknál évente 
több atint 400. a hagyományos szol- 
táltutóknak 350 százalékos az im. 
temerforgalom bővülése, Ez viszont 
az 6 jelenti hogy a hálózatokat 
már ma ís az adatforgalom igényei 
szeret kell féjlesztentt bér a hegye 
forgatom továbbra ís fontos bevére- 


—y 


(forrát Tanker Groapi 


A Lewis által érintett. harmadik 
kérdéskör arra tért ki, hogyan lehet 
hozzáadott értékkel felruházni a 
mind" bőségesebben rendelkezésre 
álló sávszélességet. A központi ge- 
rinchálózatokon  máta már gya- 
korlatilag bármekkora sávszélesség 
rendelkezésre áll. Azáltal, hogy az 
TP alapú hálózatok bármilyen vég- 
Pontókat össsze tudnak kötni, álap- 
vetően változik meg a szolgáltatá- 
sok kínálati oldala. A szolgáltatók- 
nak egyre nehezebb lesz megkülön- 
bözteti magukat, hiszen a hozzáfé- 
rési eszközök és módszerek változ 

halnak, de az egységes hálózaton 
minden társaság ugyanazokat a 
szolgáltatásokat és. alkalmazásokat 
tudja kínálni. 

Az általános elérhetőség miatt rá- 
adásul ezeknek az alkalmazásoknak 
az ára folyamatosan csökken. 

Mit tehernek ebben az esetben a 
szolgáltatók, hogy szinten tartsák 
Vagy növeljék bevételeiket? Min. 
denképpen új értéknövelt szolgálta: 
tások után kell nézniúk. hiszen a 
tegnap énéknövelt . szolgáltatásai 
holnapra (vagy akár mára) már ked- 
vezményes akcióban ís megvásárol- 
batók lesznek. A hagyornányos szol 
áltatók adatkommunikációs részle- 
Keinél üdén például még a frame 
relay-ből, az ATM-ből és az X.25- 
ből származott á bevételek 60 szá 
raléka; három éven belül ez az 
arány visszacsik 33 százalékra, mi- 
közben az IP alapú szolgáltatások 
aránya 20-ról 33-ra. az egyéb tevé- 
kenységből  (tanácsadásból, —alkal- 
mazánbefogadásból) származó be- 
vételek a mostani TO-ről 28 százar 
lékra nőnek. Manapság valahol a 
bérelt vonalak és a felügyelt szot- 
gáltatások szintjén van az a határvo- 
"ak, amely elválasztja egymástól a 
köznapi és sz értéknövelr szolgálta: 


tásokat, de. hamarosan ez alá kerül- 
hemek az IP alapú virtuális magán- 
hálózatok és az alkalmazásbefoga- 
dás is; igazi különbséget akkor a 
tartalomtovábbítás és az alkalma- 
zásszolgáltatás jelent majd. A. ké. 
sőbbi alkalmazások ma még megjó- 
solhatatlanok, ezért nagyon fontos 
egy olyan nyitott és rugalmas háló- 
zati architektúra, amelyik többféle 
igény kielégítésére képes. 

Átmeneti korba lépett a távközlés 
világa, summázta a felmérés ered- 
ményeit Lewis: a hagyományos táv- 
közlési cégek uralmának vége, mos 
tantól az igények, az ügyfelek urál- 
ják a piacot, s ezen minden szereplő 
— legyen bármilyen háttere — ha- 
sonló szolgáltatásokat fog kínálni. 
A távközlésben is megjelenik a ke- 
reslet és a kínálat kölcsönhatása, és 
miatt öt nagyobb kihívással kell 
szembenézniük az európai szolgál- 
tatóknak, működjenek akármelyik 
Piacon is: csökkennek a hagyomá- 
nyos bevételek; a legújabb techno- 
lógiákra alapozó, kis szolgáltatók 
egy-egy részterületen fokozzák a 
versenyt; minden régióban és min- 
den szolgáltatási szegmensben erő- 
sődik a verseny; új bevételi források 
után kell nézni; és nehéz megjósolni 
a jövőbeni forgalmi szokásokat. 

A délelőtt másik előadásán Sa- 
meer Padhye, a Cisco szolgáltatói 
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amikor drámuian csökkennek a dí. 
Jak. Az Egyesült Államokban pél. 
úául az I982.es 35 centes szintről 
idén már 10 centre esett vissza a bol. 
földi távhívás percdíja, és egyetlen 
szolgáltató som számíthat arra, hogy 
különösképpen növelni tudja bevé. 
teleít a hangszolgáltatásokból, 

Ilyenkor kell megtalálni azt a 
szolgáltatást, amely egyrészt nem 
nagyon terheli a hálózatot, másrészt 
szívesen fizemek érte az előtizetők. 
Jó példa erre az SM$: egy szöveges. 
üzenet pillanatok alatt továbbítódik 
a hálózaton, mégis hajlandóak va- 
gyunk annyit fizetni érte, mint egy. 
percnyi beszélgetésért, mondta Pad. 
hye. Az ár nem fugg sem a lefoglalt 
sávszélességtől, sem az időtől, sem 
a távolságtól — egyedül csak az 
igénytől. 

Egy szolgáltatónak nemcsak azért 
kell feljebb tornáznia mugát az ér- 
tékláncon (az egyszerű forgalomto- 
vábbítástól a tartalom- és alkalma- 
zásszolgáltatásig), mert ezzel növel- 
heti a bevételeit. hanem mert csak 
így maradhat közeli kapcsolatban a 
végfelhasználókkal, így értesülhet 
közvetlenül azok igényeiről, Persze 
nem elhanyagolhatóak az anyagi 
szempontok sem: tavaly az adat- 
szolgáltatások 31 milliárd dolláros 
piacot jelentettek a világon, míg a 
tartalomszolgáltatás 47 milliárd dol- 
lárost, és a különbség a közeljövő- 
ben csak nőni fog. 2004-ig az adat- 
szolgáltatások szegmense évente át- 
lagosan 22 százalékkal bővül (82 
milliárd dollárra), míg a tartalom- 
Piac növekedési üteme közel lesz a 
38 százalékhoz, és 2004-re 315 mil- 
Tiárd dolláros piacot jelent. 

Az éntéknövelt szolgáltatások kér- 
désére kitért már Lewis is: Pádhye 
szerint a fejlett adatszolgáltatások- 
kal (IP alapú VPN, felügyelt extra- 
net, biztonság, vezetéknélküli inter; 
netelérés, egyebek) nagyjából egy 


BECSÜLT ÁTTÉRÉSI PONT AZ EURÓPAI TÁVKÖZLÉSI 
ÉS ADATHÁLÓZATOK FORGALMÁBAN 


ez mz 


üzletágérr felelős európai alolnöke 
beszélt arról, milyen üzleti modelle- 
ket énfemes követniük a távközlési 
szolgáltatóknak. Nem . újdonság, 
hogy az internetes gazdaság korá- 
ban változik a pinc, és emiatt a cé- 
geknek szinte az alapoktól kezdve 
át kell gondolniuk tevékenységüket. 
Először ís azt kell meghatározni, 
hogy a négy alapvető célpiac 
nagyvállalatok, kis- és közepes vál- 
lalkozások, fogasztók. többi szol. 
gáltató — közül melyikre összponto- 
Sít a vállalat. Még ezeket a célszeg- 
menseket ís tovább kell bontani, 
mert csak így lehet meghatározni, 
hogy melyek azok az értéknövelt 


önmagában 
velt szolgáltatás, különösen akkor, 


időben jelenhetnek meg az alapvető 
Ántegrált megoldások . (adattárolás. 
TP telefónia, integrált kommunká- 
ciós szolgáltatások), A későbbiek: 
"en ezekre épülhetnek az olyan fej. 
tert megoldások, mint az alkalmar 
zásbefogadás (hostíng), az egységes 
kommunikáció, a portálszolgáltatá 
Sok vagy az üzleti folyamatok for- 
ráskíhelyezése. 

Padhye ís arra a következtetésre 
jutou, hogy a tartalomszolgaltatár 
felé érdemes elmenni; ennek mí- 
szaki feltételei — az adatovábbítás 
Jehetősége — a mai szolgáltatóknál 
már adottak, inkább csak a tartalom 
előállítására vagy megvételére kell 
szírvetkezni az erre specializálódott 
cégekkel, mint a stúdiók vagy szoft 


verfejlesztők. 
Schopp Attíta 
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ipse San. 


jét 
José), 


TÁVKÖZLÉS 


COWUTEMOMDSZÁMUSEONA 9 


Meddig terjed a HÍF hatásköre? 


Szakértői körökben sokat vitatott kérdés, hogy a hírközlési hatóság — vagy ahogy az 
európai terminológiában hívják, nemzeti szabályozó hatóság (NRA) — vállalhat-e 
Szerepet a jogszabály-előkészítési munkában. A Számítástechnika 2000/42-es szá- 
mának Távközlési piacok mellékletében Balassy Zsolt, a Magyar Nemzeti Host ügy- 
vezetője kifejtette: az Európai Unióban az NRA-kat eltiltották attól, hogy közremű- 
ködjenek azoknak a jogszabályoknak a megalkotásában, amelyek végrehajtását a 
későbbiekben ők fogják ellenőrizni. Magyarországon ezzel szemben a Hírközlési 
Főfelügyelet (HÍF) tevékeny részt vállal a törvényalkotási folyamatban. A fentiekről 
Bánhidi Ferenc, a HÍF piacszabályozási elnökhelyettese fejtette ki nézeteit. 


LE kérdés, hogy a hírköz- 
lési hatósá , más kifejezés 
sci a nemzeti szabályozó ható- 
súgnak milyen szerepe van a jogsza- 
bály-előkészítési munkában. Feltét 
lenül meg kell azonban különböz 
tetni a jelenlegi, azaz az egységes 
hírközlési törvény (EHT) előrű idő- 
ben végzett és az EHT hatálybalé: 
pése után végzendő tevékenységet. 
Ma a HÍF szakértőként részt vesz a 
jogszabály-előkészítő munkában. A 
miniszteri vagy kormányrendeletek 
végső formáját azonban már az íl- 
letékes ágazati irányító szérv adja 
meg. Az EHT tervezete nem tesz 
közvetlen említést a hírközlési ható- 
súg jogszabályelőkészítő tevékeny- 
ségéről, azaz a törvény értelmében 
a HÍF nem szerezhet magának je- 
lentős befolyásoló pozíciót a kor- 
mány- és miniszteri rendeletek te. 
kintetében, 


DOMINÁNS-E A DOMINÁNS? 


Bánhidi Ferenc, a HÍF piacszabályo- 
zási elnökhelyettese 


Az, hogy a piac szabályozásában 
milyen arányokat képviselnek a kü. 
lönböző jogi formák — a kormány- 
és miniszteri rendeletek. illetve az 


Az értéknövelő SMS 


Decembertől már azok a Vodafone- 
ügyfelek is információkat kaphatnak 
Pénzügyeikről  mobiltelefonjukra, 
akiknek lakossági folyószámláját az 
OTP Bank vezeti. Az egyenlegről tá- 
jékoztató SMS minden banki mun- 
kannpon legkésőbb 12 óráig megér- 
kezik a telefon Ugyanakkor a 
bankkártyájukkal végrehajtott mín- 
den online-műveletről ís SMS-t kap- 
hatnak az előfizetők, Az OTP Mobil 


TElEBANK szolgáltatást azok a Vo- 
dafone-előfizetők. vehetik. igénybe, 
akik OTP TeleBANK Center szer- 
ződéssel rendelkeznek. 

A Vodafone másik új szolgáltatá- 
sa révén e-maúlt ís lehet küldeni mo- 
hiltelefonról. A szolgáltatást. min- 
den Vodafone-előfizető igénybe ve- 
het, díja az SMS küldési díjával 
egyezik meg 

M.J. 


Ügyvezetőváltás 


Január 1-jétől Máté Mária tölti majd 
be a Hírközlési és Informatikai 
Tudományos Egyesület ügyvezetői 
posztját. Elődje, Antalné Zákonyi 
Magdolna bő I0 évig vezette az 
egyesület ügyeit. 

Mátó  Márin okleveles közgaz- 
ász, 19 évet töltött el an Magyar 
Postánál, illetve annak utódvál 
latainál. 1997. decemberétől 2000 


márciusálg a Magyar Posta gazda. 
sági főigazgatójaként dolgozott, 

A HTE-nek mintegy 2000 egyéni 
s közel 130 jogi tagja van, döntően 
a hírközlési szektorból, Az új ügy- 
vezető egyik fő törekvése, hogy le- 
hetővé váljék a nyitás a banki és az 
informatikai szféra, valamint a mé- 
dia irányában, 

M.J. 


ezeknél alacsonyabb szímtő vagy 
más jellegű jogszabályok, mint pél. 
dául az ajánlások és szabályzatok - 
országonként és jogrenászerenként 
változik. A magyar jogrendszerben 
viszonylag jelentős szerepe van a 
zártabb, tehát főként kormány- és 
miniszteri rendeletekben megtexte. 
sülő szabályozásnak. tekintettel azon. 
ban a piaci viszonyok rendkívül 
gyors változásaira, az egységes hír- 
közlési törvény előirányoz ezektől 
eltérő jogi formákat — szabályzato- 
kat és ajánlásokat - is. 

A Tiberalizáció viszonylag közeli 
időpontjára való tekintettel már az 
EHT hatálybalépését megelőzően 
szükség van a kormány- és minisz 
teri rendeletekre, valamint a sza 
bályzatokra és ajánlásokra. Az előb. 
biek előkészítésébe a HÍF hasonló. 
képpen kapcsolódhat be. 
EHT kidolgozásába, azaz részt ve 
bet a szakmai munkában. A hírköz. 
lési hatóság mellett természetesen a 
különböző  szolgáltatócsoportok ís 
kifejthetik véleményüket a rendelet 
tervezetekkel kapcsolatban. Nyilvá. 
nos vitákat kezdeményezhetnek. és 
azok eredményét eljutnuthatják a 
kormányzati döntéshozókhoz 

Az EHT aktuális tervezete a sza 
bályzatok és ajánlások megalkotá; 
sában a HÍF számára a fentickné! te. 
vékenyebb szerepet jelől ki. A je- 
lentős piaci erővel bíró szolgáltatók 


mint az 


azonosítását például várhatóan egy 
szabályzat határozza majd meg. A 
gyakorlatban ez úgy történik, hogy 


a HÍF-en belül működő hírközlési 
egyeztető testület javaslatot tesz a 
szabályzatra, azt nyilvános vitára 
bocsátják, majd a vita tapasztalatai 
alapján a HÍF véglegesíti a szabály 
zatot. Éz a folyamat teljes mérték. 
ben megfelel a nyugat-európai sza 
bályozó hatóságok gyakorlatának 
mutatott rá Bántudi Ferenc 

A hírközlési egyeztető testület 
létrehozásáról egyébként az EHT 
rendelkezik. A jelenleg érvényben 
lévő változat szeri 
kalmanként . döntőbír 
dik. (alapvetően az 
zzrződések  létrehozzakar 
kor nyilvános vitára bocsátj 
szülő ajánlásokat, szabályzatai 
törvénytervezet szerint a testület ve 
zetője a HÍF egyik elnökhelyettese. 
azaz alárendeltje a HÍF elnőkének 

Bánhidi Ferenc szerint a fentiek 
lán nem azt jelemik, hogy 
mak 


srúlet al 
úkö- 
pc salási 


más, 
ké 
A 


egi 
a hírközlési hatósi 
monopótárma volna 


tás szakmai munkáinak teki 
ben. csupán arról van sző, he 
HÍF rendelkézik 


zen a területen 


pasztalattal. Szakértői fü 
nem tartoznak egyik 
csoparthas merik 
zetkőzi gyakorlatot. A min 


tetlen jogi szer 
— a jövőben is min 


illetékes ág; 


tó szerve adja m 
Maltász Judit 


Év végére várhatóan eléri a 14.5 
milliárd. forintot a. Panasonic Mar 
gyarország idei forgalma, ez az 
1999-és forgalomhoz képest 11 szá 
zalékos növekedést jelent, tájékoz. 
tatott Srark István vezérigazgató. 
Kiugró eredményt értek el a színes 
televíziók eladásában (25 százalé- 
kos emelkedés), valamint a fénymá- 
solók forgalmazásában (2.5-szörös 
növekedés), 2000-ben 20-százalék- 
kal több GSM-telefont értékesítet 


GPRS 


tek. mint 1999-ben. Jöv 
óriás mobilkészülékekre ala: 
a — az ideinél lényegesen több 
M-telefont szeretnének elad 
Stark István azt is je 
Panasörúc a többi gyártóval e 
időben jelenik meg a piacon GPRS. 
készülékekkel. Összességében a Pa. 
niasonic Magyarország 2001-ben 10 
százalékkal szeretné növelni bevé 

teleit 2000-hez képest. 


M.1. 


Nyílik a helyi hurok 


Az Európa Tanács december elején 
elfogadta azt a jogszabályt, aminek 
€nelmében 2000. december 31-én 
az Európai Unió országaiban meg: 
nyitják a verseny számára a belyi 
hálózatok. utolsó kilométerét (un- 
binding). 

Erkki Liikanen, az Európai Bi- 
zottság informatikai ügyekkel fog- 
talkozó főbiztosa történelmi döntés- 
nek nevezte a lépést, mert e jogsz: 
bállyal teljessé válik az európai táv- 
közlési piacok liberalizációja. Az 


új szabályozás elősegíti a szélessá- 
vú szolgáltatások, elsősorban az ol; 
cső intemetszolgáltatások elterjedé. 
sét mind az üzleti, mind a lakossági 
előfizetők körében. 

Szakértők rámutatnak: a közép- 
kelet-európai országok . hírközlési 
miniszterei 2000 májusában Varsó- 
ban vállalták, hogy 2002 végére tel- 
jesítik az e-Europe 2002 fő céljait, 
köztük az olcsó internetszolgáltatá- 
sok elterjesztését. 

M.J. 


e 3 nyugodt év, 
íz í 7a megbízható termék, 
1 könnyű döntés 


A hp űj vállalati számítógépe, a vectra vI400 a szokásos 


, 1 helyett most 3 év helyszíni garanciával kapható. 


Akció! Amennyiben a LaserJet TIO0 és IIOOA nyomtatóinkat 
2000 december 31-ig vásárolja meg, a megszokott 


TV év helyett 3 év garanciát vállalunk. 


0 
A év gavamsa gemybevétetének nem feltétele a készüléket egyűttes vásárlása A garanciat szolgáltatási ( ) 
a emetra ADO metélve a belysáínen, még a Laszrlet BO0 év a Laerlet HOOA esetében szakszerviseínáben 
rélgesásjáá A 1 ven garanciát a. hgy LánarJet NO0 és BODA esetében csak a hévátalón forgalmazóksót invent 


000 értem Jog vinárolt készülétetre tudjuk birtosztan 
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A digitális fénykorszak kapujában 


csak lépésben le- majd a mu haszi 
Párhuzamossá: 


repülési központban a . kilométereken 4 
mos olyan problémán het baladni rajtuk —: abban is bizto- n 
át, hogy mihelyst gú számítógépek tel, 

z ás 


Úgy tűnik. az elektronikus számító... testet. A; 
sok s 
ak, amelyeket feltétlenül — sak lehetünk tel 
meg kell oldaniuk, hogy a digitális . megépülnek a digi 
lehetsé- . mitőgépek, hamarosan lesznek raj- . előfordulhat, hogy ezt 
tuk futtatható alkalmazások is. a mai szemmel néz. 
sérlik fénnyel helyettesíteni. De vajon lehetnek-e általános al: ve hatalmas — kapaci. 
Donakt Frazier, a NASA. bunts-  kalmazásai ezeknek a szupergyors, tást az asztali gépok 
válle-i George C. Marshall ürrepülé crkicsi digitális optikai számi szintjén vagy éppen 
E Tlk ezükáttlésze.  iözégekmek? Vagy, vetéaítosall ségel a kézi eszközökben tészik el 
mivel má a laboratórium . tesszük fel a kérdést? Azzal, hogy a számítógépes mű-  érhetővé. 
Gondoljunk csak vissza: annak  veletekbez és 4 kommunikációhoz — Beépülnek majd az egyre foko- 
batalmas kapacitású szuper- . elektromos áram helyett fényt hasz- . zódó kommunikációs igényeket ki 


gépekben a miniatűrizáció mára 
ére végső határát, ezért a kutatók 
most úgy próbálnak túllépni rajta. 
bogy a számítógépes alkatrészekbea c 
az elektromos feszültséget megkí- gessé váljon 


ális optikai szá- . jesítményét, és 


tikai. szátnítástéchaikn 


sá közpon 


falain. belül" kísérleteznek, később 


zupergyors, szuperkönnyú, szupc 
minjatikizált és alocsonyább költ rádákat építettek, és senki  nálnak, a majdani dígírális optikai . szolgáló műholdakba, és ott lesznek 
optikai számítástechnikai, vala álmodta volna, hogy valaha ís számítógépek a maguk kapcsolási a hosszú utakra tervezett űrhajókon 


ckkorákmi — most pe- sebességével és párhuzamosan fu- ís — jövendöli Hossin Abdeldayem 
d magasan felülmúlják fizikus, aki szintén a NASA. már 


muniki 
ben és rendszerekben őlt n 


V 9 com vV fon net 


a vivendi telecom hungary csoport tagjai 


ulnak, s hosszű tó folyami 


Miért fogadnánk el, hogy a világ csak olyan lehet, amilyennek ismerjük? 


elezte el magát, hogy új, emberibb arcot adjon a távközlésnek. 
len lehetőségeket kínál 


,a5 körét a hang- és adatátviteltől a legmodernebb telekommunikációs felhasználásokig 
, com az üzleti kommunikációban, a V-fon a távközlési, a V-net pedig az internetes szolgáltatá 
k larúletén formálja a világot az Ön igényeinek megtelelően 


Merje velünk együtt elképzelni, hogy a világ másmilyen ís tehet ... 


ue 


Vivendi Telecom Hungary 
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említett kutatóközpontjában dolgo. 
zik, Hozzáfűzte: már ma is vannak 
olyan. bonyolult modall-leképezést 
végző programok (például az időjá 
rás-előrejelzéseknél használutosak), 
amelyekben szükség van az optikai 
számítástechnika által ígért teljesít. 
ményre. 

A nagyságrendi különbségeket 
Abdeldayem u következőkkel viló. 
gítorta meg: azok a számítási műve. 
letek, knek az elvégzése 11 
évbe telne a ma hagyományosnak 
mondhi kironikus számítógé. 
pekkel; a jövő optikai számítógépei 
nek csak egyórás (!) munkát adnak 


Valószínűleg a hibrid ele! 
kai számítógépek megjel 
az első fontos mérföldkő a teljesen 
optikai világ felé vezető úton. Az 
elektronika által vezérelt, lapkára 
integrált apró lézerek vagy detekto. 
rok gyártásának már ma sincs aka. 
dálya. Az optikára hárul majd a 
kommunikáció kezelése: a fény op: 
tikai szálakon vagy filmeken halad 
át, s ez azzal a könnyebbséggel jár 
együtt — az elektromos alapú kom- 
munikációhoz képest —, hogy a 
fényhullámok között nincs áthallás, 
És szígetelésre sincs szükség. A 
frekvenciák multiplexelésével pedig 
könnyedén megvalósítható a párhu 
zamos működtetés. 


Abdeldayem megtervezett egy ÉS 
kaput (a számítógépek által használt 
alapvető logikai kapuk egyikét), és 
a fizikus azt állítja, közel áll már ab. 
hoz, hogy egy NAND (NOT-AND,, 
is NEM ÉS) kaput ís beru 
hasson; ez talán még fontosabb 
eredmény, ugyanis a számítógépek 
által használt Boole-logikai kifeje. 
zések mind előállíthatók a NAND 
kapukból, 

Marad azonban még egy fontos 
megoldandó probléma: vajon a fény 
melyik jellegzetessége használható 
fel a legjobban a számítógépes 1o- 
gikában nélkülözhetetlen 1-esek és 
0-k megtestesítéséhez? Abdeldayem 
szerves kapcsolói a bekapcsolt (on), 
illetve kikapcsolt (off) állapotot 
közvetítik. Mind ez idáig azonban a 
tudósok nem találtak rá arra a saját 
1ös szerves anyagra, amely a legjob- 
ban használható erre a célra, 

Némely kutató azt javasolja, hogy 
talán jóbb lenne a fény polarizációs 
irányát felhasználni: az egyik po- 
larizációs irány testesítené meg az 
egyeseket, az ellenkező pedig a zé 
rusokat. Azzal érvelnek, hogy mivel 
ekkor mindkét állapot energiaáran 
lásboz társul, az egyik művelet 
eredménye könnyedén, lánckapcso- 
lással (cascade) átvezethető a sar 
ban következő logikai kapuhoz. 


Jan Matlis 
(Computerwortd! 
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osszorok és 
667 megahartz. A lapkák 100 ós 139 


Gjójuk és csomagolásuk is. Az érintett 
SY.58SM5. Most a vállalat begyűjti 


a Szvage2000 20 grafkus motorját, § 
nnek révén a PC-gyárók olcsó asz- 
tall gépeket tervezhetnek, A Duron 
alapú PC-k eddig költséges grafikus 
kártyákkal készültek, ezért az intel be: 
lépési szintű Celeron gépei szerezték 
meg az 1000 dollámál ölesbb PC-k 
piacának legnagyobb részét (A Du- 
ronból mindössze 1.5 milló darab ke- 
rült forgalomba a harmadik negyedév: 
ben, holott ez idő alat több, mint 33 
milió PC kelt el.) Az AMD processzo- 
rokhóz készült másik lapkakészlet, a. 
KL133 szintén a közeljövőben kerül 
Piacra — az voltaképpen a KM133 le- 


Oszd meg és uralkodj! 


Az előző hónapban Krizsán György kollégánk tintasugaras nyomtatókat versenyez- 
tetett, s a nyomtatókat közvetlenül kapcsolta a számítógéphez. Most azokat a kis do- 
bozkákat vette szemügyre, amelyekkel ezeket a magányos nyomtatókat egy hálózat- 
hoz lehet kapcsolni, s egy csapattá lehet őket szervezni. 


nyomtatók a személyi szá; 

mitógépek kedvelt perifériát. 

Van kicsi és nagy, színes és 
feketén dolgozó, lehet tintasugaras- 
tól lézerig többféle. Megszerkesz 
tett. dokumentumaink,  képeink, a 
kapott levelek legtöbbször itt vég- 
zik; a nyomtató közreműködésével 
válnak megfoghatóvá, nézegethető 
vé, aláírhatóvá, lefűzhetővé és lepe- 
csételhetővé; Az már korábbi nyom- 
tatótesztjeimből kiderült, hogy faj. 
lagosan a nagyméretű gépek állítják 
clő a legolcsóbban a nyomatot. Ha 
az olcsó — ezért népszerű — és kis 
teljesítményű tintasugaras nyomta. 
tókat használjuk, akkor a kellék- 
anyagban fizetjük meg a nyomtató 
árát — vagyis részletre vásárolunk —, 
ha meg nagyobb nyamtatókát ve- 
szünk. akkor — bár a beszerzési ár 
magasabb — a kellékanyag már elfo- 
gadhatóbb oldalköltséget ad. De ak- 
kor is a nagyobb nyomtatók kerül- 
nek ki győztesen a fillérharcból, ha 
a nyomtatók beszerzési költségét ís 
sikerül a lapelőállításra ráterhelni. 
A családi karácsonyfa alá azonban 
fitkán tesznek A/3-as színes fény- 
másolót, még ha a gyerekek azon 
nyomtathatnák is ki legolcsóbban a 
rajzaikat, Akik viszont több gépen 
állítják elő a nyomtatandókat, azok- 
nak már megéri végiggondolniuk, 
hogy mit érdemes vásárolni: sze- 
mélyi számítógépenként egy kevés- 
s€ kihasznált személyi nyomtatót, 
Vagy egyetlen közös nyomtatót az 
egész csoportnak. 


Kiépítjűk az irodánkat 


Ha a közös nyomtatóra csik a vá- 
lasztásuk, akkor az lesz a következő 
kérdés, hogy miként lehet hozzáfér: 
ni ahhoz a közös nyomtatóhoz. 
Kezdetben voltak a kis dobozok: 
azok két számítógép jeleit fogadták 
És továbbították egy nyomtatóra, A 
kápcsolós volt a .biztos" megoldás: 
biztosan a másik gép volt kiválaszt: 
va, s nem az. amelyikről éppen 
nyomtatni . akartunk. Ez ellen a 
Murphy törvény ellen feltalálták az 
automatikusan kapcsoló dobozkát 
De semmi se tökéletes, mert a 
nyomtatásunkba - ha döcögve küld: 
tűk az adatokat — a másik nyomtat- 
nivaló beleszakíthatott, (Abban. az 
időben még karakterenként, soran 
ként ment kí a nyomtatási parancs a 
villámgyors" XT-ről) 

A fejlődés átlépte ezt a techníkál, 
dakult a gépek összekötése, 
agyis a számítógép-hálózat, Azzal 
az egyik gép mellé elhelyezett 
nyomtatót már a másik gépről is el 
lehete érni, s n vezérlőprogram 
már tudta, hogy honnan és mi jön, 
Dem volt keveredés; csakhogy az a 
gép jókora terhelés alá került. ame- 
lyikre rásózták a nyomtató gondját. 
No jó, akkor bízzuk ezt egy olyan 
gépre, amelyik olyan lassú, hogy 
már a legutolsó beosztott ís kiutálta 
maga mellől: ez lett a nyomtatóki- 
szolgáló számítógép. Ezen a posz- 
fon kedvükre merenghettek a hajda- 
ni szép napjaikról a 286-oxok, Kő- 
sőbb a 386-osak jutottak erre a son 


ra és így tovább, Persze minél öre- 
gzbb a gép, annál nagyabb a doboza 
és zajosabb a ventilátor. Egyszóval 
ez sem volt jó megoldás. 

A modem irodák esztétikai köve- 
telményei ís kizárták ezeket a ma. 
tuzsálemeket, mert megjelentek a 
hálózatba közvetlenül . beköthető 
nyomtatók. Ezek a hálózat önálló 
állomásaként, önálló címet szerezve 
a hálózat összes gépéről elérhetők. 
Persze ezek nagyon nagy terhelhe- 
tőségű, drágább nyortatók. Mit te- 
het akkor egy háromgépes kisvállal- 
kozás? Ekkora monstrumot nem tud 
megvenni, de a hálózati illesztésre 
szüksége van. A dolog kettébontha- 
tó: van egy ilyen vagy olyan nyom- 
tatónk. a hálózati illesztőegység pe- 
dig már nem egy teljes számítógép, 
hanem csupán egy kis dobozka. Nas 
hát, ez a kis dobozka a nyomtatóki- 
szolgáló. 

Ezzel bármelyik nyomtatót háló- 
7atba köthetjük, megvan tehát a mó- 
dunk arra, hogy irodánk igényeinek 
és lehetőségeinek megfelelő nyom- 
tatót. illesszünk a hálózatunkhoz. 
Vehetünk egy gyors és nagy telje- 
sítményű egyszínnyomásos lézer- 
nyomtatót a nagy tömegű levél és 
dokumentáció papírra vetéséhez, s a 
ritkán előforduló színes nyomtatás. 
hoz egy sokkal kisebb teljesítményű 
tintasugarast. (Szerkesztőségünkben 
már régóta ez a helyzet.) 


Több, mint illesztő 


Rendben van, nyomtatónk már a há- 
lózaton lóg. mindenki lelkesen ontja 
a biteket, a nyomtató pedig rendre 
koszolja a papir... mígnem kifogy 
€z vagy az: hol a papír, hol a festék. 
Közös nyomtatónak nincs gazdája, 
gondolhatjuk, de mégis van: egye- 
bek között erre a célra találták fel a 
rendszergazdát. Ő felel mindenért, 
ezén percenként kéne fel s alá ro- 
hangálnia a két nyomtató között, 5 
figyelni a jelzéseiket, De ez nem 
megy, mert a rendszergazdák nem 
szeretnek ide-oda szaladgálni, mint 
Pók a falon, hanem inkább egy he- 
lyen üldögélnek, mint pók a hálójá- 
Ban, és onnan figyelik aggódva az 
eseményeket Ha valahol hiba tá- 
mad, akkor legtöbbször úgy sem 
marad más, mint rohanni a megfele: 
16 pontra, és jó gazdaként belyre te- 
relni az elbítangolt biteket. Szóval 
ilyenkor sokszor erejükön felül ís 
dolgoznak, még éjjel is. Egy sikeres 
helyreállítás után már elnézhető ne- 
kik, ha legszívesebben a kuckójuk- 
ban ücsörögnek, (Sőt, amíg ott van- 
nak, addig jó — a rendszer.) Nekik 
találták ki a fejlesztők azt, hogy 
ezek a kís dobozkák eléggé fel. 
okosítva  figyelhetnék a hozzájuk 
beosztott nyomtató minden rezdülé- 
SÉL is, és tudathatnák, ha valami baj 
van (vagy készül). Feladatuk tehát 
a nyomtató jelzéseit a hálózaton 
keresztül eljuttatni az illetékeshez, 
hogy az gondoskodhasson a nyom: 
tutó megbillent lelkívilágának hely- 
reállításáról: papírt tegyen bele, fes- 
téket töltsön a tartályába, megximo- 
fussa vagy megrug..: de nem, azt 


mégsem kéne, a lábujjak néha olyan 
sérülékenyek! 

Nézzük inkább, hogy melyik 
doboz mát tud. Mint mindig, mosz is 
— haladó hagyományainkhoz híven 
— a gyártók alfabetikus sorrondjében 
látunk neki a dobozkák ismentetésés 
nek. Lássuk tehátt 


Rxis 


Az Axis gyártotm Axis 1440 for 
Epson egységet az R. A. Trade juttat 
tacl a tesztelésre egy Epson 680-as 
nyomtatóval együtt. Éspedig azért 
(küldte a nyomtatót ís), mert ez az 
eszköz egyes-egyedül Epson nyom- 
tatókkal működik együtt. A méretek 
nem igazán nagyok. egy jól megem. 

beresedett Centronics . csatlakozót 


tessék elképzelni, csak nem nyom- 
tatókábel lóg ki belőle, hanem háló- 
zati kábel. A dobozka (minden ki. 
csínyítő képzőt megérde- 
mel) hátsó végén a háló- 
zati csatlakozó, n tetején 
két LED és az oldalán a 
reset gomb (7. kép). Vé. 
tek is volna nagyobb mé- 
retben megcsinálni, gon- 
dolhatnánk. de mégse! 
Ennek a kialakításnak 
ígen nagy hátránya, hogy 
a nyomtató adatcsatlako- 
zőjára kell közvetlenül rá. 
dugni. A dobozka ezután 
ott van, ahol a csatlakozó 
a nyomtatón, vagyis álta. 
lában hátul, Az eddíg fal 
előtt levő nyomtatót most 
jobban előre kell húzni, 
ha nem akarunk barlangot 
mélyítemi a falba. Min. 
"encsetre igen törésveszé- 
lyes dolog egy hátra kiló- 
6 valami, nekem a kábe- 
les csatlakozás szímpati- 
kusabb. (Persze megold- 
ható egy Centronics-OCentronics ká- 
bellel égy olyannal, amelynek 
mindkét végén 36 pólusú AMP 
csatlakozó található, Csak egy a baj; 
ilyet nem igazán lehet kapni.) 

S vajon mit mud ez az apró jószág? 
A kisördög nem nyugodott bennem; 

ért van az a nevében, hogy: for 
Epson? Nézzük meg más nyomta 
tókkal ís! Az Axis doboza hű ma- 
radt a nevéhez, meri más nyomta- 


1. kép. Az Axis 1440 for Epson egy Epson 650-ason 


tóval tényleg nem wolt hajlandó 
együttműködni — nem úgy, mint a 
többi kis dobozka. Ha tehát cserélni 
akarjuk az eddig használt Epvon 
nyomtatót, akkor vagy ismét Epsont 
veszünk. vagy a nyomtatókiszolgá- 
lót ís cseréini kell. Hmmm. 

Amikor az Epson 680-asra csatla- 
koztattam, megmozdult a nyomtató; 
alaphelyzetbe állt Ha megnyom- 
tam a nyomtatókíszolgíló egyetlen 
gombját, akkor a nyomtató kiírta az 
Axis jellemzőit, IP-címét 

A kis dobozt a hálózaton keresz- 
tl zve elje 
tunk. : bonlapjárzc az 
egyszerű főlapon (2 
képj a többféle beál 
iítási lehetőséget vá: 
laszthatjuk, .v 
nyomtató . állapotje. 
lentését. Ez utóbbi tá- 
jékoztat bennünket a 
nyomtató típusáról, a 
kzzetták állapotáról: 
százalékos értékeket 
ad jelentést, és meg; 
adja a papir típusát es 


A papír. 

adatok 
persze csak némelyik 
nyomtató jelenti, a 


nálunk levő mindösz. 
sze a festékmennyi 
ségről ír 

Ehhez a dobaozkához két hajlé. 
konyiemezen a NetPilot programot 


2. kép, Így jelentkezik be az Axis 


£llónk távolról felügyelhető — de 
ehhez első alkalommal fel kell ven- 
nünk a figyelendők közé. 


ett-Packard 


A HP Magyarország két dobazkát 
küldött, a JetDirect ÍTOX és 300X 
jelűt. A két dobozka (3. kép) nem 
egyforma, a kisebbik boldogult ís 
koláskorom dobbantójára emlékez; 


ÚT  comPUTERWORLO-SZÁMÍTÁSTEGHNIKA 


tet (az is ilyen ívelt felületű volt), de 
ez persze sokkal kisebb, és— gondo- 
Tom — nem bírná el, ha nekifutásból 
ráugranék. Bírja viszont a hálózatot 


és a nyomtatót, nekifutásból, több 
bitet ís küldherünk neki. A nagyob. 
bik doboz ismerős. hiszen hajszálra 
ilyen alukú egy másik gyártó háló: 
zati elosztója. A csatlakozási lehe- 
ségek is a szokásosak: egy hálózat 
"nyomtató; 

Kottejük közöl a JetDirect 170X 
kicsat szerényebb: belső programja 
mem frissíthető a hálózaton át, és 
ós rendszerrel mű: 
enkívül a lapolva 


i sebességben 
térnek el: a kicsinek 10 megabitímá. 
pójú hálózati csatokója 
alap tar- 
okat lehet mó. 


sodperc ten 


és teolvasni a nyomtató ál 


jelent 


rabvánnyá emel; 
k oly 


E par 
n nyomta 


4 kép. A HP WebJetAdmin 6.2 főlapja 


zosan fogadják (SNMP formátumú) 
kérdéseit. A hálózatunkon elhelyez: 
kedő. hálózatba kötött nyomtatókat 
egyszerre felügyelhetjük vele, és a 


A kép. A HPITUX (a dobbantó) és a HP 300X a már jól ismert csomagolásban 


távolból láthatjuk a nyomtatók min 
den búját-baját (már amít a nyomta; 
tó üzenni tud): fogyó festékanyagot, 
nyitott tálcát. A WetJetádmin au 
ís alkalmas, hogy GIF formánun 
képen megadjuk a cég alaprajzát, s 
azon megjelöljük a nyomtatók he 
lyét így térképszerűen láthatók a 
nyomtatók és pillanamyi állapotuk: 


Lantromix 


A Lantronix két kis dobozát a 
Comfort Kft.-től kaptuk (5. kép), 
Kialakításuk hasonló az Axiséhoz, 
vagyis a nyomtató Centronics AMP 
csallakozójába lehet őket bedugni, 


5. kép. A Lantronix ikrek 


a mechanikai kényelmetlenségekről 
or leírtak tehát erre a két dobozra ís 


É9 


A két dobozka kívülről, nagyon. 
hasonló, de belül több eltérés ís van 
közöttük. Az LPS1-T típusú 10 me. 
gabiV/másodperces csavart érpárus 
Fihemet hálózathoz . csatlakozhat, 
az MPS100-as pedig 10 és 100 me- 
Kabit/másodpere sebességű hálóza- 
tokhoz kapcsolódhat, automatikus 
váltással. 

Webkiszolgálója (ó. kép) jelszó 
megadása után engedi beállítani a 
szokásos működési paramétereket, 

A Lantronix az EZWebCon prog: 
ramot adja a nyomtatókiszolgálók 
felügyelő programjaként (a konfigu. 
ráló jelszót csak ezzel lehet megvál- 
toztatni), Ez a Lantronix minden há- 
lózati egységét vezérlő univerzális 
program, megnyitása után egy ké. 
pekkel illusztrált lapról kell kivá: 
lasztani a felügyelendő eszköz fajtá- 
ját. Ezután az eszköz kiválasztása 
következik: ehhez az EZWebCon 
azt a segítséget adja, hogy végigke- 
resi a hálózatunkon fellelhető esz: 
közöket Megmutatja a kiválasztott 
nyomtatókiszolgáló beállításait, sőt 
a kiszolgálóhoz csatlakozó elemek 
statisztikai jellemzőit is kirajzolja 
egy-egy kördiagramon: a nyomtató- 
foglaltságot, a hálózati forgalom 
protokoll szerinti bontását (7. kép). 


A program bizonyos beállításokhoz 
megnyit egy ablakot, s abban háló. 
zati elemekkel kiegészített és to. 


ez 2 ast i 


6. kép. Beállítási lehetőségek a Lantrontxnál 


7. kép. Protokolistatisztika 


vábbfejlesztent DOS-szerű parancs; 
nyelvvel boldogulhatunk. Az indí. 
tó beállítóvarázsló szimpatikusabb, 
mert a Windowsban. megszokott 
beírásokkal lehet elvégezni az egy- 
ség felprogramozását. 


Lexmark 


Az Erti Trade küldte a szarítóba a 
Lexmark MarkNet nevű egységét 
(8. kép). A dobozka sok tekintetben 
eltér teszttársaitól. A többieken csu- 
Pán egy rejtett reset gomb van, ezen 
pedig két — a LED-ek műanyag vo- 
nalából kialakított — gomb szolgál a 
beállításra. Tápegységét úgy terve: 
ték, hogy a nyomtató tápkábelébe 
lehessen fűzni (a hálózat bemegy a 
tápba, majd a tápból kílógó farkin- 
cát dughatjuk a nyomtatóba). így 
nem kell újabb dugalj ennek az 
egységnek a beiktatásához. 
Amikor üzembe állítjuk, akkor 
négy LED-del jelzi minden gondját 
és örömét; teljes fényjátékkal szol- 
ál. Minden kombináció jelent vala- 
mit, de ahogyan ránéz az ember, és 
a műsorban gyönyörködik, elfelejti 
visszafejteni a fénymorzét. De. ha 
eszébe jutna, akkor sem kap hozzá 
gyorsinfót, hogy elvégezze a desif- 
rírozást (visszafejtse a titkos üze. 
netet), marad tehát az esztétikai él: 
vezet. A két szélső LED gombja 
megnyomható, s ezután a különféle 
funkciók szintén a LED-ek bízo- 


§. lép. A fényjátékos Lexmark, a két 
szélső LED mindjárt nyomógomb ís 
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nyos kombinációjákor állíthatók be. 
Az egységnek suját webkiszolgálója 
(9. képj van, és hozzá való hálózati 
támogató programja, Ennek telepí 
tésekor a MarkNet észlelte, hogy a 
számítógépen van intemet-hozzáfó. 
rés, majd udvarinsan érdeklődött, 
hogy a CD-ről óhajtom a telepítést 
Vagy egy újabb változatot szeretnék 
uz. interneten át — ha ott akadna 


9 ma te 


- 
9. kép. Purítán kezelőfelület, de min- 
den rajta van 


újabb, Engedtem a csábításnak, így 
hosszás töltögetésbe kezdett, A. bel; 
ső program ís frissíthető a netről. 


Gyakortati tapasztalatok 


A hálózat sokáig misztikus dolog 
volt a szememben, s még sokszor 
ma is tehetetlenül állok előtte. Tán 
az ís benne van ebben, hogy a háló- 
zaton folyó kommunikáció nehezen 
tárható fel, főleg ha még egy 
vonalanalizáló/-vizsgáló sem akad a 
kezem ügyébe. Valami pislog; re- 
ménykedjünk benne, hogy jól. 

Megtudtam a telepítésekből, hogy 
a tápbekapcsoláskor nyomva tartott 
reset gomb igen hasznos, mert uk- 
kor DHCP üzemmódba kerül a ké 
szülék, és ha van DHCP-kiszol 
gálónk, akkor az ad egy IP-címet az 
eszközünknek. Ez kell ahhoz, hogy 
belső intrunetünkön lássam, Ha pe- 
dig megvan a hálónkhoz illeszkedő 
címe, akkor azt már csak ki kell 
nyomtatnunk. Ehhez általában elég; 
séges a reset gomb üzem közbeni 
megnyomása — meg az eszközünkre 
csatlakoztatott és minden jóval ellá- 
tott nyomtató, A gombnyomásra ka: 
nk egy listát a beállítások egy ré 
széről, s abban mindig ott található 
az eszköz IP-címe. Innen már gye 
rekjáték tovább: böngészőben meg. 
adom a frissen kinyomtatott címet 
belépek az eszköz webkíszolgálójá: 
ba, és ott letiltom a DHCP-t, majd 
adok neki egy nekem szimpatikus 
állandó belső címet. A többi beállí 
tást (hálózati masz, átjáró stb.) sem 
kell bepötyögnöm, hiszen azt a 
DHCP elvégezte helyettem. Ezután 
már miénk az eszköz, tudjuk, hogy 
hol keressük. 

A nyorntatók elérése ezután valt 
mely hálózati nyomtatási eljárással 
történhet, egy hálózati kaput kell a 
választékhoz hozzándnunk (ha még 
nem lenne), majd az LPT kapuról 
ide teszékeljük át a nyomtatót. (A 
fontosabb, támogatotr hálózati ope 
rációs rendszerek és protokollok 
megtalálhatók a ráblázatban ) Ez: 
után már csak a nyomtatót és meg; 
hajtóprogramját kell a nyomtatóink 
közé felvenni. 

Ha mindezzel végeztünk az Ösz 
szex hálózathoz csatlakozó személyi 
számítógépen, akkor kezdődhet az 
úgazi móka a nyomtatás, 
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E TÖTünköTégKapja 
Nap hire czjér ün e 
Ésvakkor SEM GTÖKTE, 


Arenyumunkamndentgondosan fetjegyezi 
gyyyw.szamitastechnika.hu 


(Vagy rbyid EBBEN NY Yv sztáguj ! 


Programozási és szervezési gyakortattal 
ENGINEERS, ARE YOL rendelkező munkatársat keresünk 
INTERESTED IN WORKING 
IN AMERIKA? 


Recrviting for large American Companúex. 


sértek aisegyegbn tree környezetben 


for Engincering positions for large 
American companies) végzendő feladatokhoz. 
Creative, Design and 
kodizgsázzztbastotaa ) Visual Basic- vagy LotusSaript ismeret és 


gyakorlat szükséges, webes fejlesztői 


Beginning salary: 40 19.60 thousand $. t 
özök ismerete előnyt jelent 


Working knowledge of English is a 


prereguisíte 


If accopied, employer guarantács vise Jelentkezni lehet (önéletrajzzal) 


and work permit ín the US I e-mailben a következő címen 
Call for processing appointment. 1) apolcatonPunioffoe.hu 
06-20-374-7713 (BUDAPEST) 


vagy személyesen: Jónás Gábor 


06.20.910-7470 (MISKOLC) 


Proccssing fee regvíred. 


munkatársat keres az alábbi munkakörben: 


ICT-munkatárs — 
szerkesztőségeket támogató csoport 


Az új munkatárs feladatai. 

Macintosh operációs rendszer, OuarkX pfegglllbotoshog, 
Miustrator programokat fogató munkaállortázakauppodtjá 
Levilágítás, nagy felbontásűlápannelés, retus tgedttításte. 
Windows NT, LINUX servefélküiőt, Macintostaji4őlő4áls a 
munkaállomásokból álló route gwiféhseit heteroénihájáz: 


Az ideális jelölttel kdltibeni elvárásaink: 
Macintosh-t hasznájőjséösk esztőségküpíepítek res 
jó koordinációs képőéléti 


Flőny 


intemet Ügteznön rechnotóágíák ésimérete 


intemet pffgjjes flítova11-, mill sérvet ezelét 
ke 1 kezés 


7 ánltolnyelv menet B v ; 


légköríii 


sapatszellentő 


Lotus Notes/Domino- 


HIRDETÉS etánt 


www PSR.H 


nftogdpsr.hu 


munkatársat keres az alábbi munkakórben 
ICT-munkatárs — application si 


Az új munkatáry feladatai. 
Windows NT, LINUX sz 
állomásokból álló r 


Internet proxy, firewall- ogpail ser 
jecurity- , back -up problémákpek 
az intranctes fejlesztéssel ős 


végrehajt; 


prog 


ISP kapcsolatok közeléte 


Az idedlííjjelőtttet sz ev elvárásaini 
tnforrzálküllmégzensé 


Amit mú ajánlunk 
váltazalos punk ak öt, 
toválíejlődési lehe 
versenyképes jut 
Jó munkakörülmények. 
fiatalos, fiamikus légkör. 

lar éőisapatszellem 


; S PANNON SUPPORT 
/ RENDSZERHÁZ 


Van zsákomban 


5 


Bekes Karácsonyt! 


A CW-Számítástechnika 


2000/51. heti számából 25015 (1 — 51007 7 

a következő kódszámú —— 43034 (J 0 — 5t009 J 
hirdetésekről szeretnék 9048 

tájékoztatást kapni Emájszt ezési 

48033 (1 — 5tori (1 

46101 (0)  S5tot2 [JJ 

49004 (I 51016 JJ 

49005 (1 — 51018 (] 

49023 (1 51019 JJ 

50024 (I — 5t024 (]J 

Amegfelelő 50025 0 510257 

kódszámokat 51002 (]) — 51026 7 

kérjük szíveskedjék 51006 (I — 51027 JJ 


megjelölni! 


ok fejlesztése, építése AGGESNMS-SOL. sggyer. MJ 
ozási felllátok (PHP. A SPUAGOSBK, Visua! Rájöc szb. 
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SZABC 


A LEGÁLIS SZOFTVER 
ISMERT SZÁLLÍTÓ. 


Gr 


www. SzoftverABC.hu 
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ÁG coupurErwosuD:SZÁNÍTÁSTECHNIKA 


TÉNYEK ÉS 


Derült égből villámcsapásként érte a hír 
A Yahoo-t pedig arra figyelme: 
sodik negyedévében már nem csupán megállt 


lámüs 


itönént az Amazonnal? Nem 
ME: mint hogy az FBC 

Worldwide hátat fordított ne. 
ki, egyszerűen azért, mert sértette a 
hiúságát, hogy az online kereskedő- 
ház nemrégiben pályázatot írt ki jö- 
vőbeni rekláműgynökségi parmerek 
szerződietésére. 

Az FBC több mint három és fél 
éve dolgozott együtt az Amazonnal, 
és ez helyi elemzői vélemények sze- 
rint abszolút rekordnak tekinthető. 
Símon Bolton, az FBC elnöke azzal 
indokolta a távozást, hogy a kö- 
zelmúltban , alapvető nézeteltérések 
támadtak az Amazonnal a 2001-ben 
követendő stratégiát illetően". Bol- 
ton véleménye szerint teljesen he 
lyénvaló, hogy a karácsonyi csúcs. 
szezon kellős középén mondják fel 
az együttműködést: A legmegfele- 
lóbb módon vetettünk véget ennek a 
kapcsolatnak." 

Megint más kérdés. hogy miképp 
vélekednek az Amazonnál a , meg- 
felelő" üzieri magatartásról Becky 
Roberts, az Amazon.com világszin- 
rű mazketingért felelős igazgatója az 
üzleti életben kötelező udvariasság- 
gal nyilatkozott a kérdésről: sajnála- 
tát fejezte ki az FEC távozása miatt, 
ugyanakkor értetlenül 6 a dolog 
előtt. hiszen nem arról volt szó, 
le akarták volna váltani az ed- 
3 partnert. Mindössze bővíteni 
akarták a partneri kört, és ennek 

a továbbra ís az FBC állt volna. 
lenleg négy másik hirdetési ügy- 

gel dolgozik az Amzrzo 


1999-ben a cég összesen 36 
milió dollár fordított offine ön 
jóci adatokról csak 
ndössze augusztusig 
mácíkezésre meg- 


snnyit, hogy 


Madia Reporting 
szeriz az AMmaZORCOM az év első 
y jában csak 9.38 millió 
ea költön a hagyományos mé- 
fhelyezen hirdetésekre. 


Soromba jóslatok 


1 Lynch 4 Ca, Inc. nemré- 
ziben közzétet jelentése csökkenő 
ekláznbevéteseket jósol a Yahoo- 
zik a kíszöbön álló évre, A Henry 
filodget nevével fémjelzett doku- 
mentum aznnnal éreztene a hatá- 
sát: a tartalomszolgáltató portál ér- 
téke egyetlen nap alatt 15 százalék. 
kal esz 5 Wall Streeten. Blódget 
szerint minőez azt bizonyítja, hogy 
az énékpapírpiac maximálisan meg. 
bízik az intemetpíizeral 

elemzői jóslamnkban Ha ez így 
megy tovább, akkor előbb-utóbb 
már nem ís ez aktuális vállalati tef- 


Lenni, vagy nem lenni? 


Az online reklám jövője 


mondja Blodgot — az online hirdetés 
szinte minden előzetes bejelentés 
nélkül lemondható. 

Ezért aztán üzleti oldalról marad 
a tervezhetetlenség, elemzői szem- 
pontból pedig a messzemenő speku- 
láció, Márpedig a Merrill Lynch az 
idei negyedik negyedév elején ala- 
posan szárnyát szegte a Yahoo vára- 
kozásainak: a 2001, évre jósolt 40- 


lista élén álló cégek adják az online 
hirdetési bevételek jelentős hánya- 
dát, de arról koránt sincsen szó, 
hogy az oflline hirdetésre fordított 
összegek — pusztán korszerű meg- 
zondolásból — automatikusan átván- 
dorolnának az intemetre. 

Az AdZone Interactive legírissebb 
tanulmánya szerint a Fortune 500-as 
cégek közül az a tíz, amelyik jelen. 


A VÁLLALATKÖZI E-KERESKEDELEM ALAKULÁSA 


60 százalékos rektámbevétel-nőve- 
kedés belyett mindössze 10-20 szá- 
zalékos bővülést jelzett előre, ez 
az egész évre vetítve hozzávetőleg 
1.45 milliárd dollárt jelent. 


Megmarad az egyensúly 


Azért némi vigasszal is szolgál a 
Merrill Lynch elemzője a Yahoo 
számárw jóllehet számos csődöt 
jelentő dotcom vállalkozás kívonja 
hírdetését a Yaboo webfelületéről, 
körülbelül . ugyanennyi, korábban 
csak a hagyományos média reklám. 
hordozó énékében bízó hirdető vo- 
nul be majd a távozó cégek helyére. 
Blodget néhány ígéretes példát ís 
említ. A General Motors Cop. (GM). 
a Sears Rocback áz Co., valamint a 
Coca-Cola Ca. épp a közelmúltban 
(rt alá online hirdetési szerződést az 
America Online-nal (AOL). a Kim- 
bertey-Ciark Corp. és a Nike Inc. 
pedig a DoubleClick Incarporation- 
nel kötött hasonló egyezményt. 
Egyébként a Yahoo-tól függetle- 
nül a Merntl Lynehmél úgy látják, 
hogy sz elmúlt öt évben gyorsan és 
biztosan nétek az online hirdeté- 
sekből származó bevételek, 1999-et 
az Egyesült Államokban a nagy fel- 
futás évének tekintették: 
Intemetes kezdő vállalkozás vonult 
a tőzsdére, és ezzel 
bőven költőnek celine reklámra ís, 
2000 második negyedévében azon- 
ban már nem csupán megállt a nö- 
vekedés, de rohamos esés követke- 
zen be. Az imént már több ízben 
idézett Biodget szerint 2001 első 
negyedévéig bíztom folyratódik e 
kedvezőtlen trend, agyanakkor a ki- 
cső dot.camak helyét garantáltan új 
szereplők foglalják el. 
Valószínűleg senki sem tatálja 
meglepőnek, bogy a Fortune $00-as 


EE 


leg a legtöbb pénzt költi online hír- 
detésre, a teljes hirdetésre szánt ösz- 
szegnek csupán 17 százalékát viszi 
a web irányába. A Competitive Me- 
din Reporting (CMR) pedig még en- 
nél is kevesebbre, alig 12 százalékra 
teszi ezt az arányt. Tárgyalt témánk- 
hoz semmi köze ugyan, de itt je- 
gyezzük meg, hogy pillanatnyilag 
perben áll egymással a CMR és az 
AdZone: egymás munkatársainak 
etikátlan álcsábítása, sorozatos szer- 

ések és még sok egyéb áll 
a kölcsönös vádak listáján, 


Minőségi hirdetési felület 


Fru Hazlín, a Yahoo Inc. európai 
marketingigazgatója szerint az idei 
karácsonyi online vásárlási szezo- 
non meglátszik az, hogy csökkent a 
webes hirdetői kedv. Az intemeten 
hirdető cégek a korábbi évek meg- 
felelő időszakához mérten jóval 
megfontoltabban költik el az e célra 
fordítható összegeket, és a vásárlók 
ís jobban meggondolják, hogy mire 
adják ki a pénzt. 

A Yahoo-ba, és társaiba befektető 
cégeket nem kis mértékben vissza- 
tartották a további befektetésektől 
a Merrill Lynch-típusú elemzői jós- 
latok. amelyek az online hirdetési 
bevételek És eséséről 
szóltak. Végtére ís, aki bevételének 
számottevő hányadát az online rek- 
lámból szerzi, az ki van téve a hópi- 
heként olvadó doLcomok hirdetési 
kedvének, vagy rosszabb esetben; 


gének. 
Martin Shaw, az M-dígítal média- 
vásárlója úgy véli, hogy nem kizá- 
fólag a Jóstatok. 


válágosan, 
vajon tényleg megtérül-e a befekte- 
tés. Ugyanez igaz az online hürdoté- 


si kampányokra is: míg korábban a 
minél szélesebb körű kampány volt 
a módi, mára leszűkült a kör azok- 
ra a webhelyekre, amelyek valódi 
eredményt tudnak felmutatni. 

Shuw egészen odáig megy, hogy 
azt mondja: a weben szörföző fel- 
használók az utóbbi időben mintha 
sámmunissá váltak volna az online 
hirdetésekkel szemben". Ez körül- 
belül olyan, mint amikor az átlagos 
televíziónéző . agya. automatikusan 
kikapcsol, ha kedvenc filmjét meg- 
szakítják a reklámok. 

A valódi eredményekre való Össz- 
Pontosítás. egyben azt is jelenti, 
hogy egyre nehezebb helyet kapni 
a legnépszerűbb weboldalakon. Az 
Excite idén már karácsony előtt két 
hónappal figyelmeztette. ügyfeleit, 
hogy célszerű időben lefoglalni a 
helyet, és hogy a hirdetési tarifákat 
illetően ezúttal nincs helye az. al 
kunuk. Egyúttal azt is leszögezte az 
Excite, hogy a legnépszerűbb felú- 
letein extraárat számol fel. 

Az idén októberben közzétett 
Bellwether-jelentés (az egyesült ki- 
rályságbeli Institute of Practitioners 
ín. Advertising szervezet negyed- 
évenként megjelenő dokumentuma) 
eléggé keményen fogalmaz az on- 
linc hírdetésekkel kapcsolatban: azt 
mondja, hogy még jó ideig csak 
morzsányi hányadát adja a legna- 
gyobb hirdetők reklámra fordított 
költségeinek. 

Angliában ez év harmadik ne- 
gyedévében az igazi nagyok mar- 
keting-költségvetésüknek. mindösz- 
sze 2.5 százalékát áldozták interme- 
tes marketingre vagy szponzorálás: 
ra, a második negyedévben pedig 
még ennél is rosszabb (1.5 száza- 
lék) volta megfelelő arány, 

fításul: 1999-ben a ke- 
reskedelmi rádióállomásokon elhe- 
lyezett hirdetések a teljes marke- 
tingköltségek 5.5 százalékát tették 
ki. míg az online hirdetések 2.5 szá- 
zalékot vittek el. Nagy. Britanniában 
a legtöbb cég számára — paradox 
módon beleértve a döotcomokat ís — 
az offline hirdetési forma (televízió. 
rádió, nyomtátott sajtó) maradt a 

hirdetési média. 

Míg a hagyományos cégek nagy 
nehezen elmozdulnak az interneten 
való hírdetés irányába, az intemetes 
vállalkozások . tömegesen keresik 
hírdetési helyüket a hagyományos 
médiában, Steve Chippington, a 
Shopsmart. marketinigazgatója azt 
nyilatkozta, hogy a karácsonyi hír- 
detésekre szánt pénzt 70-30 száza- 
lékos arányban osztotta meg a ha- 
gyományos, illetve az online felüle- 
tek között, A Media Metrix adatai 


dvözítő ma még 
az offine hirdetés. A BOL idén az 
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karácsony előtt az Amazon.comot, hogy cserbenhagyja régi társa, az FBC Worldwide rek- 
ztetik az elemzők, hogy jövőre jelentősen csökkenhetnek reklámbevételei. 2000 má- 
a növekedés, de rohamos esés következett be. Zimányi Katalin elemzése. 


elmúlt évhez képest 50 százalékkal 
növelte hirdetésre szánt kiadásait 
az offline-online hírdetések aránya 
60-40 százalék volt. 

A Boston Consulting Group és 
4 Shop.org közös felmérése szerint 
az idei év második negyedében az 
egyesült. államokbeli webkeréske- 
dők 86 százaléka különböző költ 
ségkímélő intézkedéseket hozott: 28 
százalékuk például lecsökkentette a 
roppant drága televíziós hirdetése 
nek arányát. A közös csapat 66 
elektronikus és ,híbrid" (az inter 
neten is üzemelő) kereskedőt kérde- 
zett meg többek között arról, hogy 
konkrétan mennyit áldoztak egy új 
ügyfél megnyerésére. Kiderült, hogy 
míg 1999-ben ez az összeg 71 dollár 
volt, 2000 első negyedévében csak 
45, második negyedévében pedig 
már csak 40 dollárt tett ki. 


Rózsák háborúja 


Elemzői jóslatok szerint a televíziós 
hirdetéseit visszafogó 28 százalék 
tartósan ilyen magatartásra rendez- 
kedett be. James Vogtle, a Boston 
Consulting Group. e-kereskédelmi 
témákat kutató igazgatója mindezt 
azzal magyarázza, hogy sokan az 
online hirdetési felületekre viszik ár 
a pénzt. Ember legyen a talpán, aki 
precízen követni tudja, hogy ki mi- 
kor, miért és főleg mennyit visz át 
egyik hirdetési csatomáról a másik- 
ra. A fent ismertetett esetek minden- 
féle irányú mozgásra adnak példát 
És magyarázatot. 

A televíziós hirdetéseken takaré- 
koskodó cégek 29 százaléka beval- 
Tottan arra használja fel a megtaka: 
rítást, hogy feljavítsa webhelyét, il- 
letve, hogy nyereségessebbé váljon, 
Máskülönben a költségesőkkentő 
módszerek között helyet kap a portá- 
lok közötti keresztszerződések szá- 
mának csökkentése. adott esetben 
nullára redukálása is. 

Kate Delhagen, a Shoporg In- 
temet Shopping Research bízottsá- 
gának elnöke természetesnek tartja 
a lcépítő stratégia alkalmazását, mint 
ahogyan azt ís, hogy a megkérdezett 
€-kereskedők inkább kiscbb, spe- 
ciális vevőkör megnyerésére töre. 
kednek. 


A vitathatatlanul rétegigényeket 
kiszolgáló, főként  luxuscikkeket 
forgalmazó Ashford.com az utóbbi 
időben nemcsak a televíziós, hanem 
a nyomtatott sajtóban elhelyezett 
hirdetéseit is visszafogtn. Az Asb- 
ford vezérigazgatója, Kenny Kurtz 
mann a következőket nyilatkozta a 
kérdéssel kapcsolatban: , Már rég: 
óta tudjuk, hogy milyen vevőkörre 
számíthatunk. Nem a Vogue maga: 
zinban kell az új ügyfeleinket keres 
nünk, hanem az Amazon és a Ya 
120 tNeRNS közör. Az Ashford 

annyit, hogy az Egye: 
sült Államok tertletén 24 örán bel: 


w 


Talkozás, A San Franciscó-I dotcom 
Cég 75 és 225 ezer dollár között vég- 
Kielégítéssel bocsátotta útjára tíz. ve- 
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COMPJTERVKOSAD SZAT ÁSTEZÓSKA 


Új gazdaság Európában 


A változatosság gyönyörködtet 


Petra Gartzen, a GartnerGroup európai e-üzleti csoportjának vezető elemzője igazán 
közelről ismeri földrészünk internetpiacát. Egyike a rangos piackutató cég azon 
munkatársainak, akik részt vettek a Cisco Systems Europe és a Gartner közös, 
az európai új gazdaság állapotát vizsgáló felmérésének elkészítésében. Zimányi 
Katalin Londonban beszélgetett Gartzen asszonnyal. 


M ndjárt az elején elmondjuk: 
akiket bővebben érdekel a 
Cisco-Gartner felmérés tar- 
tala és eredménye, azok lapozza- 
nák vissza néhány lapszámmal ko- 
rábbra: az idei 45-ös számban rész- 
letesen ismertettük ezt a tanul 
mányt. (A Atfp:(hwww.cisco comlgol 
garmer címen letölthető az angol 
nyelvű összefoglaló. — A Szerk.) Az 
alábbiakban a Petra Gartzennel ké. 
szített interjúból azokat a részlete- 
ket tesszük közzé, amelyek túlmu- 
tatnak a szígorú szabályok alapján 
készült felmérés keretein. 

Amikor arról faggattuk Gartzent, 
hogy melyik európai országban len- 
ne szívesen e-üzleti projektet támo- 
ató befektető, óriási derű és a kö- 
Vetkező volt a válasz: Nagyon ve- 
szélyes kérdést kaptam; és így ka. 
Pásból nem ís tudom, mit feleljek 
rá. Talán induljunk ki abból, hogy 
ha kockázati tőkés lennék, és inter- 
netes vállalakozásba akarnám fek- 
tetni a pénzemet, akkor legelőször 
is nem az országra, hanem a projeki 
mögöt álló konkrét üzleti tervre 
lennék kíváncsi, Hiszen szűlethet- 
nek használhatatlan tervek Svédor: 
szágban, és kiválóan megvalósítha- 
tók Magyarországon is" 


Behozzuk a lemaradást? 


Az európai Gartner vezető elemzője 
elmondta, hogy megítélése szerint 
az idei év Európa-szerte megterem- 
tette a feltételeket az intermetpine 
robbanásszerű . fejlődéséhez. Ám 
egyedül az észak-európai országok 
dicsekedhetnek az észak-amerikai- 
hoz fogható imemethasználati arány. 
nyal. Az e-kereskedelmi tranzak- 
ciók értéke még a legfejlettebb nyu- 
gat-európai országokban (Egyesült 
Királyság. Németország és Hollan- 
dia) ís csak alig 60 százaléka az Ál. 
tamokban jegyzett értéknek. 
Garizennek általában véve semmi 
baja a dél-európai országokkal, de 
azt fontosnak tartotta megjegyezni, 
hogy ha ezeknek az országoknak 
nem volna gyenge a teljesítményük, 
ákkor kisebb volna a lemaradásuk. 
Talán 2004-ben eljutunk odáig, 
hogy mind a vállalatközi (B2B), 


Az európai 


mind a végfelhasználókkal való 
(B2C) . elektronikus kereskedelem 
terén mi, európaiak az amerikai tel; 
jesítmény $0 százalékát adjuk. 

— Ha mindenáron  országspeci- 
fikusan akarunk gondolkodni, akkor 
egyszerre több tényezőt is figyelem- 
be kell vennünk — vélekedik Gar- 
tzen. — Egyrészt a PC-k elterjedtsé- 
gél, másrészt a mabiltelefon-hasz. 
nálatot, és a háztartások egyéb in- 
ternetelérési eszközzel (például te- 
levízióval) való felszereltségét kell 
megvizsgálnunk. Véleményem sze- 
rint Európában rövidesen meghatá- 
rozó szerepe lesz a nem PC-s esz- 


Farvás: CarmerCosaultgy 


közöknek: a mobiltelefonnák, más 
hordozható eszköznek vagy a webre 
csatlakozó tévének. 

A már említett szempontok mel; 
len Gartzen nagy fontosságúnak 
tartja a különböző országok távköz; 
lési infrastruktúráját, és azt, hogy a 
telekommunikációs környezet min- 
denlitt és mielőbb mozduljon el a 
dereguláció irányába. Ezen a téren 
ís. rendkívül fontos, hogy valódi 
versenyhelyzet álljon elő. s új tech. 
nológiák, a kommunikáció új mód: 
jai fejlődjenek ki." 

Megfelelő távközlési hánér híján 
egészen abszurd, és az elektronikus 
kereskedelmet alapjaiban gátló hely 
zetek alakulhatnak ki, Petra Gartzen 
egy svéd egészségügyi berendezé. 


ereskedelem országok szerinti tagolótása 200. 


at. Nagy Brtannaa 225 


(Forrár Garner orulni 


seket gyártó cég esetét említette pél 
daként; az nagy tételben akart kű- 
lönböző eszközöket eladni oroszór: 
szági kórházaknak az intemeten ke- 
resztűl, még miclőti felmérte volna. 
hogy a kiszemelt kórházak beszer- 
zéssel foglalkozó osztályain van-e 
egyáltalán számítógép. Nem volt. 


Variációk egy régióra 


A Cisco-Ganner felmérésben szer: 
zett tapasztalatait összegezve Gar 
tzen elmondta, hogy nagyon tetszett 
neki az európai országok murstóiból 
kiolvasható változatosság. A dél 


európai országok B2C-aktivitásuk- 
kal (út az elektronikus kereskedelmi 
tranzakciók 63 százaléka a végfel- 
használókat célozza meg) tűntek ki, 
az észak-európai országok a min- 
denáron való bevételnövelés szán. 
dékával, a közép-európai országok 
pedig azzal, hogy nagyon fontosnak 
tekintik a magas színvonalú ügyfél- 
szolgálatot. 

Kelet-Európában Csehország, Ma- 
gyarország és Lengyelország a ve- 
zető országok az intemetgazdaság 
szempontjából — állapította meg a 
sokat idézett Gartner- felmérés. Ma. 
gyarország miért csak a második 
helyre kerüli? Ganzen szerint nem 
sok választott el bennünket az első 
helytől. 

— Sokszor a felmérések jellegén 
dit el az első, illetve a második hely 
sarsa — magyarázza a rangidős elem- 
26.— Munkatáraim vállalatokat, táv- 
közlési és intenetszolgáltatókat kér- 
deztek meg, és elsősorban arra val- 
tak kíváncsiak, hogy milyen az inf- 
rastruktára, mennyire. biztonságos 
az intemethasználat, mű történik az 
országban elektronikus kereskede 
lem címén, hogyan viszonyul a kor- 
mányzat az egész kérdéskörböz, mi 
a helyzet a dígítális aláírással és így 
tovább... Sokkal inkább a minősé- 
gi jellemzőkre voltunk kíváncsiak, 
mintsem a mennyiségi mutatókra. A 
minőségi jellemzők terén pedig 
Csehország egy hajszállal megelőz- 
te Magyarországot" 


A felmérés készítői a kelet-euró. 
pai intemetpiacot — legalább is je 
lenlegi állapotában — ugyanolyan 
szegmentáltnak ítélik, mint földre. 
szűnk fejlettebb felét A FÁK-ál 
lamokra leginkább az a jellemző. 
hogy mindenfajta e-kereskedelmi 
tevékenység a nagyvárosokra össz. 
pontosul Moszkva és Kijev abszo. 


lát kiemelt helyen állnak ebben a 
rangsorban. Pulgária és Románia a 
Garner , futocak még" kates 


ba tartoznak, és Szlovákia az 
nem kaport minősítést, meri a fe 
mérést megrendelő Cisco § 
Europe nem kérte ennek az on 
nak 2 feltérképezését. 

A kontinens felső vi 
landia, Nagy-Boitannia, 
li — mondja Gartzen 
landiában korán kezdt 
alkalmazni az intemetet, 
az ország amúgy ís Európa v 
disztribúciós központja, az elektro- 
nikus kereskedelem 
nek semmi sem szat 

Az Egyesüh Királysá 
kelők közé tartozott, de a Gartner 
jóslata szerint hamarosan lelassul az 
intemegpiac. itteni növe 
ország addig is kihasznál! 
vező földrajzi helyzetét: nyelv 
okok miatt a legtöbb amerikai cég. 
nek Anglia volt és lesz Európa ka- 
Puja. és Nagy-Britanniában szán 
információtechnológizi gyártó 
működik. Ez utóbbiakról pedig k 
tudomású, hogy elsőként — 
vesen — használták-használják a v 
talatközi elektronikus kereskedet 
értékesítési csatornáját. 

A Cisco-Gartner jelentést bemu. 
tató korábbi cikkünkben már szól 
tunk arról, hogy a 4 
ők közül Finnors: 
rint az intemetpenei 
Minden. Finnországban közismerten 
nagy az intemethálóhasználók rész 
aránya, szinte valamennyi él 
kütegőriában. Az internetes gazda 
ság ott mégsem fog olyan arányban 
bővülni 2004-ig, mint gondolnánk 
Gartzen mindezz azzal magyarázza. 
hogy az ógazdasági háttérben nincs 
olyan kiemelkedő iparág, amely 
meghatározó módon vinné előre a 
fejlődést. 
igar-Európában, és a földrész 
egyéb országaiban is ott lendül elő- 
re a vállalatkózi elektronikus ketes. 
kedelem, ahol sok amerikai kózpon- 
tű multinacionális cég működik. A 
gyártóipar, a pénzügyi és egyéb 
szolgáltató iparágak pedig valószi; 
nűleg még sokáig megőrzik . húzó- 
ágazat" státuszukat az európai inter 
nergazdaságban, Petra Gartzen ver. 
tikális szinten a bankoknak és az in- 
formatikai cégeknek, globálisan pe. 
dig a minőséget, és nem a mennyi- 
séget adó vállalkozásoknak jósol 
hosszú távra szóló sikereket az új 
gazdaságban, x 
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Csendes e-forradalom a feldolgozóiparban 


Karosszékből vezényelni 


Nem sok ember akad, aki tagadná az internet átalal 
befektetők lassan kezdik megtapasztalni. Mindazon: 


fogható, a legszkeptikusabb elemzőket és alapkezelőket 


Mártonffy Attila a kedélyeket: azért nem mind csőd, ami internet, 


tt, rendszer kiulakítása, amelyben. az 
fél feladja a rendelést a weben, § 
az nyomban megjelenik a cég min 
den beszállítójánál, Azok pedig le. 
veszik a polcokról vagy legyártják a 
PC-hez szükséges háttértárat vagy 
Amint az ügy 


2 intemet a színfalak mös 
észrevétlenül . meg 

a. feldolgozóipar 
folyamatait, § ez a 
ős fejlődés 
a meg Ke 


operációs rendszert 
fél megnyomja az egér gombját 
szállítóink hallani fogják a kattin. 
vetítette előre a jövőt már há. 


rom évvel ezelőtt Tom Meredith. a 


pari cégek közül már sok le. 
embeni félel; 


t csupán a Finan 


mégpedig rugalmas és 


eszköz céljai eléréséhe 
z a célhoz. 
mens már lassabban 


szelére. Három év 


ben a válla: 


mozdult 


Nixdorfnak 
válságot élt át, 
kedtek abban, he 


akkor még Siemens 


mél. 


jókkal 
millió euró értékű tranz; 


nformás 


Akár felhőkarcoló-dzsungel is lehetne 


L— ee 


Most a Fujitsu-Siemens abban re: 
ménykedik, hogy ha befejeződik az 
átulakítási program, akkor az új 
rendszer révén 40 százálék gyártási, 
illetve 25 százalék disztribúciós költ 
séget takaríthat meg 


..ÉS bátran támadnak 


De nem csak számítástechnikai cé. 
gek fordulnak az intemethez gyártá; 
s folyamataik ésszerűsítése végett. 
A nagy amerikai vállalatok sorában 
legutóbb a Cterpillar vált , netuta: 
zóvá", Ez a földmunkagépeiről is; 
mert cég úgy döntött, hogy internet 
alapú elektronikus piacteret hoz lét- 
re, s ehhez a B2B- 
szoftverekkel . fog 
lalkozó, dínamiku- 
san fejlődő i2 cég 
programját használ 
ja fel, A költsége. 
ket szeretné csök- 
kenteni azzal, hogy 
felgyorsítja a ter 
mékbevezetési cik 
lust, hatékonyabbá 
teszi a közös tervezési munkálato- 
kat a beszállítókkal, javítja a raktár: 
ct-nyílvántartást, továbbá ész. 

zerűsíti a rendelési és a teljesíté. 
si folyamatokat. A Caterpillar arra 
számít, hogy újszerű működésének 
első évében mintegy 100 millió dol: 
tárt takarít majd meg. 
Egyébként számos iparágban kez. 
nek terjedni az intemet alapú be- 
ási rendszerek. Néhányuk 
mint a Caterpillaré — a különféle 
magy gyártók igényei köré épített 
magánportál, mások — mint például 
a három nagy autógyártó által indí- 
tott B2B-piac, a Covisint — függet. 
len fórumként jönnek létre; ezeken 
4 helyeken megrendelők és szállítók 
találkoznak egymással 

A legtőbb létező vállalatközi e. 
piactér a közvetett termékek beszer- 
ésének nehézségeit van hivatva 
enyhíteni. Ilyen közvetett termék és 
zolgáltatás például az irodaszer 
agy az utazás: ezek beszerzésében 
hagyományosan nehéz ellenőrizni a 
költségeket, és betartatni az előírá. 
sokat. A feldolgozóipari vállalatok 
alighanem sokkal inkább 
azokat a beszerzési portálokat ke. 
ahol az alaptevékeny- 
Ségükhöz szükséges nyersanyago- 
kat letet beszerezni. A Fujitsu-Sie- 
mens összköltségének 80 százalékát 
a nyersanyagok teszik ki, érthető te. 
hát, ha a cég az ezzel kapcsolatos 
beszerzési költségek  csökkentésé- 
ben érdekelt 

Elemzők szerint a közvetlen anya 
gok beszerzése az interneten feltűnt 
e-piscokon sokkal trükkösebb do. 
1og. mint a nem stratégialaké, de a 
költségmegtakarítás. ís sokkal na- 
gyobb. Az AMR Research amerikai 
tanácsadó cég szerint a vállalatközi 
elektronikus kereskedelem értéke az 
Egyesült Államokban 2004 végére 
eléri az 5700 milliárd dollárt, ami 
29 százaléka lesz az összes (online 
§ offtine) kereskedelmi tranzakció. 


Ízemtőéte 


resnék fel, 


nak. E szerint a prognózis szerint 
meg annak a feltételezésével, hogy 
a közvetett áruk és szolgáltatások 


FSAa-i 


ÖMLANTZZBEZTTT 


tre 
KAZNAZ3Zi 


kító erejét, bár az internet értéke manapság jobbára elvont és elvi — ezt kiábrándult 
által van egy olyan gazdasági szektor — a feldolgozóipar -, ahol az internet kézzel 
Is megnyugtató, s általuk ís érthető eredményeket produkált — nyugtatja meg 


minősülő Autodesk portált hozott 
létre Point A néven, s ez különféle 
szolgáltatásokat kínál tervezőknek 


azközáon sligaaai 


Virtuális rajztábla 


elektronikus. beszerzésével tételen: 
ként 8 százalékos költségmegtakar; 
tást lehet elérni — 2004-re ebben az 
árukategóriában 82 milliárd  dollá- 
ros költségcsőkkenésre lehet számí. 
tani — állítja az AMR. Ám, ha az 
internetet közvetlen javak beszerzé. 
sére. is felhasználják — s az lételen- 
ként 4 százalékos megtakarítással 
jár -, akkor az említett időpontra 
229 miliárd dolláros költségesökke- 
nést lehet elérni; A tanácsadó cég 
szerint egyébként a feldolgozóipar 
tavaly 96 milliárd dollár értékű for- 
galmat bonyolított le az Egyesült 
Államokban, s ez — szintén az AMR 
becslése szerint — évi 78 százalékos 
növekedéssel számolva, 2004-re el- 
éri az 1700 milliárd dollárt. 


A közösség erejével 


Az intemet azonban nem csak n be. 
szerzés révén hat a feldölgozóipar- 
ra. A tervezésben való együttműkö. 
dés netre helyezése például gyöke. 
resen megváltoztatja a mérnökök 
munkavégzését. A weben egyre 


másra jönnek létre a mérnöki közös: 


A tűkörkép ís tervezett 


ségek, s ezek nagyban segítik a be. 
szállítót és az ügyfelet ís a tervezési 
folyamatban, illetve az ez irányú 
együttműködésben. Ma már olyan 
mérnőki termékek és szolgáltatások 
ís elérhetők a világhálón, mint pél; 
dául szabványos tervezőszoftverek 
és speciális CAD-állományok kon. 
verziója — azonnali díjfizetés elle 
nében. 

Az egyik vezető CAD-szállítónak 


és mérnököknek. Ezenkívül radiká- 
lisan átalakította fő termékét, az 
AUtOCAD-et, hogy az jobban tük. 
rözze a modem, intemet alakította 


tervezési , módszereket. A moder- 
nízált program tervezési adatokat 
publikálhat a weben, online talál 
kozókat vezényelhet le", informá: 
ciókhoz juthat hozzá a világ mér. 
nökközösségeítől, illetve. tartalmat 
emelhet át a gyártók honlapjairól az 
éppen készülő rajzba. 

Áz internet egyengeti az utat a tu. 
dás alapú mérnöki munka előtt; cb. 
ben a tervezési folyamat ismétlődő 
elemeit automatizálják, s. virtuális 
prototípusokat használnak elemzés 
re és tesztelésre, Mindezt háromdi 
menziós képekben tárolják a világ 
minden pontjáról hozzáférhető web- 
kiszolgálókon. Az  internetesedés 
ahhoz is hozzájárul, hogy a földteke 
ellentétes pontjain dolgozó mémö. 
kök és tervezők virtuális találkozó. 
kat szervezzenek. A virtuális cso- 
portok koncepciója azért ís fontos. 
mert nagy tervezési és építési mun 
kálatokban. egyre gyakoribb lesz 
az időzónákon átnyúló együttmű 
ködés. 

Ahhoz a mérnökök már hozzá 
szoktak, hogy a webet kutatási; 
kommunikációs és tervezési eszköz 
ként használják, Az fntemettech 
nológiák ma már meghódítják a mű 
helyeket ís. Például a mérnökök 
technikusok a vállalati intranetre té 
lepíten távvezérlő és ellenőrző esz 
közök segítségével az íróasztalukon 
álló PC-ről működtethetnek gyártó 
sorokat, nem kell tehát a helyszínen 
programozniuk a gépeket 

Szakértők agya. máris beindult 
szerintük nincs messze az az idő; 
amikor minden vezérlő- és gyári be 
rendezésnek, gépnek saját intemer 
protokollja lesz, s közvetleníl hot 
zá lehet majd kapcsolni őket a vi: 
lághálán elérhető ellátásilánc-keze: 
16 rendszerekhez. Ezzel megvalósul 
a kereslet és a kínálat valós idejű 
összehangolása. 
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Berendezés és infrastruktúra 


te Folytatás az 1. oldalról 


kesítés fele származik u kétlépcsős 
disztribúciós csatornából 

Marúi Virtanen feladatai közé tar 
tozik a disztribúciós csatoma opt 
malizálása: jelenleg 60 ezren van: 
nak a partnerek, köztük viszont 
eladók, disztribátorok. A Compag 
bevételeinek közel 70 százaléka 
zármazik erről a területről. A diszt. 
rihúciós csatomák közé tartozik az 
e-kereskedelem is. Már manapság 
kicmelkedőcn fonlos, § a vezeték. 
nélküli eszközök használatával még 
tovább nő a jelentősége. Virtanen 
feladata, hogy elérje: az elektron, 
kus kéregkédelem hatékony eszköz 
26 váljon a Compagnál is, s a jó. 
vőben nagyobb szerepet kapjon a 
diszlribúciós csatornák közötl. Van 
n belül egy e-kereskedelem. 
amely ezt a 
feladatot segíti világszerte. 

A Compag az elmúlt évben az e 


a cég 
mel foglalkozó csopor 


kereskedelem fejlesztése érdekében 
partneri. együttműködést kötött a 
Commerce One-nal, Észak-Ameri 
kában pedig konfigurációs közpon. 
tokat létesítettek. Az elektronikus 
kereskedelemnek . köszönhetően a 
felhasználó teljesen átlátja a piacot 
s így a számára legjobb módon vá. 
sárolhatja meg a szükséges termé. 
ket. Matti Virtanen szerint ez töké- 
cs példa: látható, hogyan dolgo- 
zik együtt az e-kereskedelem és a 
partneri hálózat. A legtöbb munkát 
az integráció adja — a háttérben mű- 
ködő (back-end) és a végfelh 
nálói kezelőfelület (front-end) in. 
tegrációja, valamint az összehango. 


lás a partnerek rendszereivel. 

Az elmúlt 12 hónapban erőteljes 
növekedtek az e-kereskedelmi érté. 
kesítések (Magyarországon a bevé 
telek legnagyobb részét ez adja). 
Ugyanakkor igen fontos helye van 
a disztríbúciós csatomában a tele. 
fonos ügyfélszolgálatoknak, ezek a 
képességek központi szerepet kap. 
nak, Sokféle telefonos ügyfélszol 
álati funkció létezik: technikai, tá. 
mogatási, valamint értékesítéssel 
foglalkozó, A Compag nagy erőket 

út a telefonos ügyfélszolg 
Jati képességek fejlesztése érdeké. 
ben. A disztribúciós modellben az 
miített dolgok. mind szerepelnek 
Ügyfélszolgálat, e-keres 
n, partneri hálózat és megfe 
lelő eszközök, termékek. 

Az alelnök szerint nincs lényegi 
különbség Európa, Kelet-Európa é. 
iz Egyesült Államok e-kereskedel 
mi pincai között, hiszen ugyanazok 
folyamatok figyelhetők meg. Az 
gyetlen fontos eltérés az idő; a ré 
fiók között — akár a 
akár a viszonteladókat vizsgálva 

ak a sebességben vannak elté 
rések, Minden régióban változik a 
kereskedelem: a disztribúciós csa. 
1omák konszolidálódnak 
Észak-Amerikában, 
most 
612 


mozgi 


felhasználókat 


ez történt 
s ez történik 
Nyugat-Európában, mindez 
hónapot vesz igénybe. Vannak 
olyan folyamatok, amelyek minden. 
hol azonos idő alatt zajlanak le. Az 
elektronikus kereskedelem nem ílyen, 
terjedésének egyik hátráltató ténye 
"je a távközlés fejletlensége, a má. 
ik az orhonok PCellátottsága. 


Ahogy nő a PCshasználat, az e-ke. 
eőkedelmet ís egyre szélesebb kör 
ten alkalmazzák majd, 


A Compag — hála a Presarióknak 
előkelő helyen áll a fogyasztói 
Piacon, ugyunakkor a kis- és kö. 


zépválkala 
mondi 
het str 


szegmensről már nem 
1 ilyen jó véleményt, jólle 
légiújuk lényege, hogy min, 
en szegmensben jók legyenek. Jó. 
vóre értelemszerűen a leggyengébb 
területre 
PC-kkel, e-kereskedelmi megoldás 

okkal jelennek meg ezen a piacon, 
Virtanen 


összpontosítják . erőiket 


szerint nem szabad m 
feledkezni arról, hogy amint bővül 
az internetes ber 


a piacra belépnek a tévégyártók, 
a mobiltelefonos vállalkozások, t 


vábbá a palmtopokat is vezet 
nélküli képességekkel ruházzák fel, 
ily módon új versenytársak tűrmek 
fel a látóhatáron, 

Előrejelzések 
lágszerte 8,5 milliárd dolláros bevé 
telt ér el az internetes berendezések 


szerint. jövőre. vi; 


Pinca. 5 ha a kommunikáció min-  keny 
denhol megfelelő szintű lesz, akkor 
a világon bárhol hozzáférhetünk az — Iítést 
internethez, Az így létrejövő óriási 


hálózati piacon az infrastruktúrát te 


kintve erós a Compag pozíciója a 2 


Himalaya, az Alpha és a Proli említ 
termékek jóvoltából —, az ezekhez 
kapcsolódó szolgáltatások színyo- tehát 


sakat illeti 
válisak a Dell 
a Dell telj 


letágban vag 


mez 


Ami a hagyo 
tov 


latarok 
Dell felhasznál 
dkalmazva d 
akkor nincs jele 


ők piacán, és 


5 Jó: s az intermetes herendezt: 
sek piacán sincs okuk agi 


az intermete 
hiányzó 
Matti Virtanen 
struktúra szegmensét ís 
A területé 


az infra 


Dell. A Compag letnek több 

alomra mint 50 százaléka származik a vál 
lalati üzletágból, ahol c J 
HP és az IBM a r. A Si 
dik, az IBM podíg a gi 


Jó tudni, hogy valaki tényleg figyel ránk 


deze 


intel Vancouver alnőtap inter 

Pendun III procsaszor 1 GHz 

SECCZ / 128 MB RO RAM / 20 GB 

merevlemez ATA 66 / BIDVDÍSÉNCD 

ROM ! 144 MB FOOD / ATI Rage Fury 

VIVO. 32MB. 43AGP 300MHz 
tetegrátt 


úkórtya  Oundral . hongfuipár 


EM gé! 


Microkott. inte 
ÖL WINDC 


DEM MI 


Előtelepitett Microsoft Windows 2000 Professional operációs rendsz 


Microsoft 


ható és 


Office 2000 


megb! munkára 


számítógépet kínálunk Önnek 


kész 


Small 


Business 


Intel elemekre é 


ALBACOMP ACTIVA 
számítógép 


Info: 22/315 414, 


alkalmazáscsc 


ALBAGDMP 
www.albacomp.hu 


ÍTÁSTEGHNIKA. 


Előzetes 


Hálókönyv kontra Szinnyei 


Jön a karácsony, újra együtt a csa 
ld: Varuna megtért a kórházból — 
nem lehetett ott könnyű neki, hiszen 
két héten át kellett nélkülöznie a 
Váncsa-ház polgári kényelmét, s 
gazdája lassan borúlátásba hajló 
gondoskodását -, azután jött a ház- 
hoz az alkalmazottnak (egyszers- 
mind feleségnek) szánt számítógép 
a DTK-tól, szintén spéci, szóval, 
egyéniség; ám az alfa-egyed mégis 
a Psion netBookját favorizálja, sőt 
anól tart, hogy egy (aligbanem bo- 
rús) hajnalon majd az ágyból rán- 
gatják ki mellőle a fogdmegek (ez a 
nbeli hálókönyv szó egyik ma- 
arázats: a másikat szintén a sző- 


veg sugallja: a netBook arra is jó, 
hogy a hálószobában az oly gyakran 
kurta negyedik ágylábat kiékeljük 
vele, bár ez a magyarázat nem 


anyira erotikus), mindemellett a 
ző a netookot sem tartja töké- 
letesnek (lásd múlt havi alkotását 
Mért nem lehetséges igaz szere- 

). mert, ugye; hibázik belőle a 
olvasó, Holott az nagyon kelle- 
ágai Szinnyei J 
unkái ci 
asható művének lehe- 
1 elektronikus közegben 


Vásártók, egyesüljetek! 


ak a puh másik 


nyelven mo 
kereácsi koncentrációt 

itráltatja 
mt a szaksrervezeti ér- 


dekképvisel 2 az, hogy hogyan 
ze kesyyjti meg a ,sztrájktó- 
rés"? A monopszónia jelensége rit- 
ka, mégsem ismeretlen: ha valar 
mely iparvárosban csak egyetlen 
gyár kínál munkalehetőséget, akkor 
6 az egyedüli vevő a helyi munka: 
crőpiacom, szinte szabad keze van 
tehát a bérek szabályozásában, Az 
intemeten már megjelentek a vásár- 
lási egyesülést kínáló első portálok, 
do nem tudni, hogy mire. jutnak, 
mert az eladók is megegyezhetnek. 
A dologból akkor lehet valami, ha 
kevés vevőnek kell egyezségre jut- 
nin kevés eladó ellenében 


Tartalomhoz a forma 


A helyes válasz most nem az, hogy 
Amfora, hanem az, hogy tartalom- 
kezelés, vállalati kézben tartott 
szoftverrel, s nem erőforrás-kihe- 
lyezéssel. Cikkünk két konkrét pél- 
dát mutat be ilyesfajta webhelyár- 
szervezésre 


Válságban 
az üzleti modellek 


,Felgyorsult az idő; — ő, kárhozat!", 
sóhajthatnának fel a cégek irányítói, 
kissé a mai körülményekhez igazít. 
va Hamlet szavait, mert manapság a 
dolgok olyan gyorsan mozognak 
előre, hogy luxus volna valóra vált- 
ható üzleti modellt kidolgozniuk. A 
cégeknek csak arra van erejük, 
hogy, ha sikerül, megfeleljenek a 
verseny sürgetésének, s eközben bi- 
zony úgy táncolnak, ahogy más fi- 
tyül. Nagy a technológiák elavulá- 
sának a kockázata, a vevők sokszor 
előre megjósolhatatlan módon, irra- 
cionálisan viselkednek (ha mi 
tesszük ezt, ákkor velünk született 
kreativitásról lehet csak szó), s 
mindezek miatt a napi munka mene- 
tét nem a stratégia határozza meg, 
hanem a taktika, az optimumkere- 
sésben már örülünk a lokális esú- 
socskának is, kinek volna idejé 
gjobális maximumokra tömi. Cik- 
klnk írója azon elmélkedik, hogy 
ilyen körülmények között hogyan 
fesihet egy (majdani) életképes €z- 
Jeti modell 


Bdtzetészei megrendetem a 


Computerworid-Számítástechnika 


remzedözi niormatkai hattapot ( ) pátsányban, 


egyben 
em 
tagysören 


USZRNAME 
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2000 taíráket 
9200 szérese 
3000 tortán 


Eau 


ági piac, profit — 


lággazdaság fejlő- 

désének lelassulását és a PC-k 

iránti kereslet ebből következő 

anyhulásít ckolje a eze] 
rossz eredményekért. Nem 


termékkörről, . vásárlóról dzs 
földrajzi régióról van szó, hang- 
sülyozta az Intel pénzügyi ve- 
zetője: a visszaesés mindenütt 
megmutatkozik. Több vásárló is 
nagy megrendeléseket törölt, és 
ez azt jelenti, hogy nem lehet 
majd tartani a korábban jelzett 4- 
8 százalékos forgalomnöveke- 
dést a harmadik negyedévhez ké- 
pest; az új számítások szerint a 
bevétel szinten marad (ez 87 
milliánd dollárt jelent). (IDGNS, 
San Francisco) 


Az AMD ismét követte az Intel 


Pár nappal az AMD is kénytelen 
Volt figyelmeztetni befektetőit. 
Közleményben tudatta, hogy az 
elemzői várakozásokkal szem- 
ben részvényenként nem 68; ha- 
nem inkább csak 50-60 cent lesz 
2 nyeresége a negyedik negyet. 

Várhatóan a bevétel sem 


ú piaccal gyűlt meg a baja; 
ahelyett, hogy 8-9 millió pro- 
cesszort tudott volna eladni, kő- 
rülbelül csak 6.8 millió procesz- 
szorra lesz igény. (IDGNS, San 
Francisco) 


A Motorola sem tudja tartani 
előre jelzett eredményét 2000 
negyedévében, 


ban a és a sze- 
mélyi kommunikációs  űzlet- 
teljesítmén; 


ágának gyengébb ye 
miatt. A módosított előrejelzés 
szerint a negyedéves bevétel 10 
milliárd dollár, a nyereség rész- 


vényenként 15 cont körül alakul, 
szemben a ránt 108 millán dok: 


gpezi Számíts 
nál a 2001-es 4 
vége öktéleöben még 44 
milliárdos bevételről és részvé- 
nyenként 1.2 dolláros nyereség- 
ről beszélt a cég; új előrejelzést 
"most nem tettek közzé. (/DGNS, 
Boston) 


tedatt a. Hacáple cégtől égy 
ré bíróság. A. súlyos ns 
küszködő, 


sáltálenétó szoftvereket péveő 
tó cég hitelezői elől keresett me- 
nedéket, ám mível nem nyújtott 


belga Fortis Bank, az Artesia 
Bank és a KBC — még májusban 
adott 400 millió dolláros köl- 
csönt a cégnek, hogy az meg tud- 
ja venni a Dictaphone Corpora- 
tiont. A belga jog szerint a csőd- 


arra, hogy 

FÖR erre az időre felfüggesztheti 
a hitelek visszafizetését. A híte- 
lező bankok azt szerették volna, 
ha ezt az időszakot most két hó- 
napra csökkenti a bíróság, ám a 
LEH még ezt sem kapta meg. Az 
cég több tőzsdén is jelen van, és 
március óta — amikor a csúcson 
volt — 10 milliárd dolláros piaci 
énékének mintegy 90 százalékát 
elvesztette. (IDGNS, Brüsszel) 


zzz; cáfolta a Sun, 
hogy könyvelési szabálytalan 


ságokat vagy 

Si problémákat fedeztek volna 
fel könyveiben. Az ilyesmi sú- 
lyos vád az Egyesült  ÁatóK 


mélybe ránthatja a cég részvé- 
nyeinek árfolyamát. Már maga a 
híresztelés is elég volt ahhoz, 
hogy az emelkedő Nasdagon a 
Sum papírjai két nap alatt 20 szá- 
zálékot veszítsenek értékükből. 
Ezek után tette közzé Michael 
E. Lehman igyi igazgató a 


clsco) 
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agyarországon körülbelül 
M 6500-re tehető a betöltetlen 

informatikai állások száma. 
A. piacon leginkább az intemethez 
kapcsolódó szaktudást kercsik, ezen 
belül a hálózati szakemberek a leg- 
kelendőbbek. Nagy a kereslet az 
olyan programozók iránt, akik ott- 
hon vannak a Cr, Java, himi, 
Delphi, Visual Basic programnyel- 
vekben. Az informatikai, távközlési 
munkaerő egészét illetően a cégek 
jébként 60 százalékban progra- 
mózót keresnek, e kategóriát köve- 
tik a rendszerfejlesztő, -tervező És 
-karbantartó specialisták, azaz akik 
felsőfokon ismerik az internet, illet. 
ve a LANJWAN-rendszerek hard; 
verelemeit. 

Sokat émek a vezetői kvalítások 
ís, mivel ezekből ís alulkínálat ta. 
pasztalható. E típusnál a kiváló 
Szakmai tudást És tapasztalatot 
ugyancsak rügyogó vezetői képes: 
ségeknek kell kiegészíteniük, pél 
dául röbb. százmillió forint értékű 
projekteket kell sikerre vinniük. A 
Jó magyar vezető külföldön is ka. 
Pós, a megbízó cégek egyébként 
jobban is szeretik, ha a magyar 
szoftverfejlesztői csapatot honfitárs 
vezető igazgatja, Nehéz viszont 
olyan vezetőt találni, akiben az 
összes jó tulajdonság együtt megta: 
lálható; általában jó felkészültségű, 
de tapasztalatlan, vagy nagy vezetői 
gyakorlatra szert tett, de 
kevésbe magas színten álló. 
kínálják munkaerejüket. 

Az intemetes szakemberek eseté. 
ben érthető ís a hosszú évekre nyúló 
tapasztalat h mivel az egész 
zákterület alíg 2-3 éves múltra te. 
kint vissza Magyarországon. Ilyen 
körülmények között irreális azok 
nak a multinacionális megbízóknak 
4z igénye, amelyek 5-6 vagy több- 
Éves intemetes tapasztalatot köve. 
telnek meg, legyen az fejlesztő, 
Programozó vagy onlinc-marketing- 


IT-munkaerőpiac 


Amerikai elvárás, magyar valóság 


Még mindig nagy a kereslet a munkaerőplacon informatikusok iránt, ám a hiány mintha csökkenő ten- 
denciát mutatna. Ezt Cser László, az Antal International személyzeti tanácsadó cég informatikai, táv- 
közlési és e-kereskedelmi divíziójának vezetője azzal magyarázza, hogy javult a szakírányú felsőokta- 
tási képzés, illetve a korábbi évekhez képest többen végeznek az egyetemeken, főiskolákon ílyen szak- 
képesítéssel, továbbá kevesebben mennek külföldre dolgozni. 


szakértő. Ezekben az esetekben 
a fejvadász feladatának tekintheti, 
hogy tájékoztassa partnerét: Ma 
gyarországon — holott a szaktudás 
ugyanolyan. jó tikai elvárá. 
sokkal nem lehet munkaerőt találni 
e szektorban. A műnkaerőpiacon 


egyébként Éves eloszlásban nem 
egyenletes a kínálát, Cser László 
szerint bizonyos fokú szezonalitás 
figyelhető meg. A két fő szezon au- 
gusztus végétől november végéig, 
illetve január közepétől májús vé 
éig tart. Karácsony előtt uj 
az emberek nem nagyon szeretnek 
váltani, nyáron meg mindenki sza- 
badságon van, nehéz elérni őket. A 
kereslet viszont állandó az informa 
tíka területén, 


2 utóbbi időben mi 


Kevés olyan személyes dolog van 
életünkben, mint az, hogy hol és mi- 
lyen körülmények között töltjük el 
mindennapjainkat, illetve, hogy te. 


vékenységünket milyen módon és 
ják, E személyes 


mennyivel honat 
jelleg ellenére. viszont ha valaki, 
mondjuk, az AlnVizslának kereső- 
feltételként. az a szót 
adja meg, akkor a decembet 3-4 ál 
lapot szerint közel 13000. weblap 
címét kapja vissza, azaz ennyi he: 
lyen hirdetnek állást a cégek. Ter 
mészetesen a komolyabb írodák 
száma ennél nagyságrendekkel ki. 
sebb, de gyakorlatilag nincs olyan 
vállalati webhely, ahol ne lennének 
feltüntetve az adott cégnél éppen 
betölthető. állások. Ez is mutatja, 
hogy a személyes kapcsolatok és a 


hogy az informatikai munkaerőpia. 
con növekszik a frissen végzettek 
számu, s ez a tendencia Cser László 
szerint a jövőben is megmarad, Se- 
Eítenek az átképző tanfolyamok is, 
például az IOSOft indított egyéves 
programozói kurzust. Az ís lendít a 


helyzeten, hogy sz 
túval, lassan Külföl 
rognak az ,idegenlégiósok". Ezek a 
szakemberek 2 tr tapasztála- 
tokkal, kvalitásokkal nagyban hoz 
zájárulnak a piac fellendítéséhez 
Attól azonban még távol vagyunk. 
hogy egyensúlyi helyzet alakuljon 
ki a magyar informatikai munknerő- 
piacon, mivel az ágazat ennél sok. 
kal nagyobb ütemben fejlődik. Leg 
feljebb a nyomás enyhülésére lehet 


számítani, úgy 2-3 év múlva. € 


ődésük lejár: 
hazaszívá. 


László úgy véli, még ha a telítődés 
jelei kezdenének mutatkozni, tíz év 
múlva újból intenzíven beindulna a 
munkaeróexport, a nyugati orszá 
gok ugyanis akkor is képesek lesz- 
nek felszívni a felesleget, A magyar 
informatikai munkaerő legfőbb ver 
senytársai Nyugaton — elsősorban 
az Egyesült Állmokban — egyébként 
az Indiából, a Fülöp-szígetekről és 
kisebb mértékben más kelet-európai 
országból érkező munkavállalók 
Európában ugyanakkor még mindíg 
a kelet-európai szakembert keresik 
leginkább, s rudják. hogy a mas 
roknak az átlagnál jobb az egyetemi 
felkészültségük — nem beszélve at. 
ról, hogy azonos kulrúrkörből szár 
maznak 

Minthogy a hazai fejvadász cé; 
kizárólag kereséssel, tanácsadással 
foglalkoznak, külföldi állások ese 
tében a megbízó dolga elintézni a 
munkavállalási e: 
történik, hogy ha v 


lyák mult 
nak szüksége van szaktudás 


hol a világban, a fejvadász 
bális partnerirodai hálózatai leva- 
dússzák az illetőt, majd a lelőhelyen 
multi leányvállalata felveszi; in 
nen kezdi 
már házon belül történik 

Az elhelyezkedők fizetése 
mindentől függ. így befolyásolja a 
szaktudás keresettsége, a tapaszta. 
lat, az esetleges vezetői képes. 
továbbá hogy melyik cég 
multinacionális vagy m: 


a mimkaeró mozgatása 


yar — ke. 


magukat! 


professzionális munkacrő-közvetítő 
cégek mellett nem árt, ha végigné 
zük a szakmabeli cégek weblapjait 
ís, merthogy mindíg minden lehet. 
séges (még az ís. hogy a jelenle 
ünk már a mi helyünket ís meg 
dette már). 

De félre a tréfával, ha valaki ko. 


kívül elsősor. 


jának vállalkozásai 
ban a néhányszor tíz online tanács: 
adó cég weblapjait kell figyelemmel 
kísérnie. 

Még egy kategóriáról kell itt szól 
ni, ez a korlátozott webtartalommal 
bíró hagyományos tanácsadó cégek 
köre. Őket nem annyira élő állás- 
ajánlatokéri érdemes. átböngészni, 


(Folytatás a IV. oldalon) ! verse.romot Németországi 


. Tizennégy 


res munkatársat. A legjobban kere 
tert programozói szektorban a k 
46 fizetés egy frissen végzett eg 
temisia számára mánímum 

0 ezzr forint havonta. Ha az ii 
tánek már van 1-3 éves tap 
biztos lehet, hogy bérét 25 
és 400 ezer forint közöm álizp 
meg, három év szakmai gyakorlat 
felett pedig a határ a csillag: 
Előfordulhat az ís. b ő 
Cs4-programozó havi 
ezret visz haza. 


Skandi 


bruttó 


ják meg". (Ha vásárlóerő-pant 
számoljuk át, ennek értéke körül 
tul mege: 


ingyen szállás, étkezi 
A közép- és feb: 
hatnak 
IT-igazgató 3-4 éves tapa 
vi mettő 500 


maszk Egy közés 


tén a csillagos 


több. tízmillió 
zsíros részvényopciókra 
nak (konkrét példa: évi 
pi 
torban tevékenykedik. 
A multinaciocális cégekné! meg. 


gesen Magyarors 


külföld: ed. 


Mártonffy Attila 


nemzeti adatbázis 


Lassan telítődni látszik az online álláshírdetések hazai 
piaca is: csak az a vállalkozás számíthat sikerre, ame- 
lyik valamilyen plusz szolgáltatást is tud nyújtani. Ilyen 
molyan gondolja a váltást, szakmá- ) szolgáltatásból több ís van a JobUniverse tarsolyában 


Igazi nemzetközi együttműködés 
eredményeképpen születet meg a 
JobUniverse, kezdi a weboldal és a 
mögötte álló kezdeményezés ismer. 
tetését Szűts Atti. 
technikai tanác 
tikai, a weblap alapja egy írorszá- 
gi álláskereső oldal. 
derie 


a, a jobuniverse hu 
lója. Az ötlet ame. 


une jolfin 
míg manapság a 
van tartják 


Jobuni- 


karban, és ott ís működik a központi 
adatbázis. A. JobUniverse mögötr 
az IDG, mim a világ legnagyobb. 
informatikára szakosodott lapki 
vállalata áll; ugyanakkor a weblap 
független az IDG egyéb vállalkozá. 
saítól. (Ezt jelzi, hogy a kiadványok 
többsége ímítástechnika 


így a Száj 


Folytatás a VI. oldaton) 


cejet k80 


minden egyben - minden színesben 


Ca 


invent 


ámas különálló perifériót vont össze annak érdekében, hogy egy igazán 


eszközt hozzon létre. A hp olficejet k80 gombnyomásra szkennel, 
színesben faxol és felismeri a nyomtatott szöveget 


díjára engedheti képzeletét, a hp olficejet kBO nem hagyja cserben: oz 
eredmény mindíg tökéletes lesz. 


ha 


Most minden hp officejet k80-hoz egy Philips TDJO68 (Elegance 44) telefont adunk 
míg a készlet tart -, hogy oz Ön kommunikóciójának semmi ne állhasson útjába. 


Darógi dís besőgrő PhatolzEt I színrássgző teehmelégiável 


Philips TD9068 (Elegance 44) 

5 teljes kihangosítás " 1043 memória " utolsó 
szám újrahívás $ TÖNE és PULSE tárcsázás e léne 
tárcsázás e fölto zszorolhető 


www.hp.hu s hp vevőszolgálat: 382-IT11 
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2 Antal International fő profil- 
ja közép- és felsővezetők ke- 
resése, titkármó jellegű állá- 
sokkal nem foglalkoznak — tájékoz- 
tatta lapunkat Cser László, az TT, a 
távközlési és e-kereskedelmi divízió 
vezetője, Az informatikában viszont 
a kezdőtől a cscsvezetőig minden 
állásra keresnek, ha erre igény van, 
de általában a középvezetőtől indul- 
nak a keresések, A keresésnek négy 
módszerét alkalmazzák: az egyenes, 
a hirdetéses, az online és az adar- 
bázisos keresést. Teljes szolgáltatást 
nyújtanak, ez a keresés mellett ta- 
nácsadást is jelent. Megbízóik az IT 
területén két fő csoportra oszthatók; 
a Magyarországon megbízó cégekre 
és globális, illetve európai szerző- 
dés keretében megbízó vállalatokra. 
Ez utóbbiak közé olyan. multina- 
cionális cégek tartoznak, amelyek 
Magyarországon ís végeztetnek ke- 
resést. A hazánkban tevékenykedő 
vállalatok közül többnyire a multik 
bízzák meg az Antalt (arányuk az 
IT-kereséseket illetően 70 százalék- 
hoz közelít), a teljes egészében ma- 
gyar tulajdonú vállalatoknál ugyan: 
akkor még mindig nem annyira ..di- 
Var" fejvadásszal kerestetni a mun- 
kaerőt — inkább hírdetnek vagy az 
állásbörzéken . kutatnak. Ami az 
ágazati megoszlást illeti, az ügyfe- 
lek többnyire az informatikai válla- 
latok — internettel foglakozó cégek, 
hatdverszállítók — és a távközlési 
cégek köréből kerülnek ki. 
Külföldön . Budapestról.. aktívan 
nem keres az Antal, ez a fajta tevé- 
kenység a partnerirodákon keresztül 
bonyolódik, Nemrég hozták létre a 
Contracts nevű új divíziót — ezen 
keresztül különféle projektekre le- 
het bérelni az informatikai munka- 
erőt, bármilyen időtartamra; ítt az 
Antu) olyan embereket keres, akik 
Egyébként nem vállalnak fix állású 
munkál Ez a módszer Nyugaton 
már bevált, rugalmasan, Jól lehet 
Vele reagálni a keresletre. 


Pozíciók széles skálán 


A Graftonon keresztül keresett po- 
zíciók is Igen széles skálán mozog- 
fak, Intemetes honlapjuk az üzleti 
elemzőtől, programozótól és rend- 
szermérnöktől kezdve n számítógé- 
Pes tervezőn, kereskedőn és gyár- 
Táslogísztikuson át a projektmene- 
dzserig, intemetes üzletágvezetőig 
És az ATM-szakértőig szinte min- 
denféle állást kínál. A cég jelenlegi, 
honlapjukon látható . állásajántatai 
közül számban messze az informa 
Tikai-távközlésimérnöki terület ve- 
zel, aránya a teljes kínálatban mint. 
egy 60 százalék, Az ír illetőségű 
Grafton megbízói főként angolszász 
eredetű, közepes és nagy nemzet 
közi vállalatok, illetve külföldi háló- 
zatokhoz. tartozó, Magyarországon 
og induló cégek, 

Hasonlóan kimagasló, 50 százalé- 
Kös az informarikai és távközlési ál- 


Kereslet és kínálat az informatikai munkaerőpiacon 


Fejvadászok, vadászok, kit fogott a hálótok? 


A magyar informatikai és távközlési munkaerőpiacon jelenleg a kereslet van — mégpedig alapos — túlsúlyban. A krónikus szakem- 
berhiánnyal küzdő vállalatok vagy az újonnan alakuló internetes cégek ezreket tudnának felszívni. Az igények széles palettán mo- 
zognak, vannak mindazonáltal bizonyos dívatszakmák. Az alábbiakban néhány személyzeti tanácsadó céget — közkeletű nevükön 
fejvadászt — kérdeztünk meg arról, hogy milyen irányban kutakodnak e rendkívül ,forró" és dinamikusan fejlődő területen. Cik- 
künkből az is kiderül, hogy az informatikus szakma nem kis pénzt hoz művelőinek konyhájára. 


lásajánlatok száma a Hill Internatió- 
nalnél ís. A cég általában szoftver 
fejlesztőket, projektmenedzsereket, 
középvezető szakértőket, konzulen- 
seket keres, de a kívánságok között 
éppúgy megtalálható az IT-igazga- 
tó, a programozó, a marketingigaz- 
ató, a kereskedelmi vezető vagy a 
rendszermérnök is — mondja Faze- 
kas Zsolt ügyvezető igazgató, Meg- 
bízóik egyrészt informatikai és táv. 
közlési. csúcstechnológiai  vállala- 
tok. másrészt informatikai munka 
erőt kercső iparvállalatok, kereske- 
delmi cégek vagy bankok — bár az 
utóbbiak az öt évvel ezelőttihez ké- 
pest ma már kevésbé keresnek ilyen 
jellegű szakértőt. 

A Pendl át Piswanger Vezetői 1 
nácsadó KfL-nél már kisebb, $-15 
százalékos részarányt foglal el az 
informatikai állások keresése, vi- 
szont ez, Kozári Vilmos ügyveze- 
16 igazgató szerint, a bevételüknek 
már 15-30 százalékát hozza — e szú- 
mok természetesen évről évre vál- 
toznak. A cég közép-és felsőveze- 
tők — itthoni és külföldi — keresésére 
szakosodott, alacsonyabb beosztású 
munkaerót csak csomagban" ke- 
resnek olyan ügyfeleknek, amelyek 
az informatikai munkaerő szinte tel- 
jes vertikumát akarják beszerezni 
Az igények kiterjednek a személy- 
zeti és értékesítési igazgatói és a ve- 
zetői tanácsadói pozíciókra is. 

Az informatikai és a távközlési 
szektor fejlődése meglátszik a fej- 
vadász cégek tevékenységén is, a 
lehetőségek minden színten bővül- 
nek, s ez alól nem kivétel a PSP 
Siklóssy ét Partner sem — mutat rá 
az összefüggésekre Visegrádi Ta- 
más ügyvezető igazgató. Tapaszta- 
lata szerint az utóbbi időben felérté: 
kelődött a tanácsadás szerepe; nem 
ís csoda, hiszen az integrált rend- 
szerek és az intemetes projektek ezt 
követelik meg, A megbízások nagy- 
Jából a webfejlesztést, a szoftverfej- 
esztést, a webtervezést fogják át, de 
a Pendi keres adatbázis-specialistá- 
kat is. Az informatikai és távközlési 
jellegű keresések egyébként az ösz. 
szes keresés mintegy 40 százalékát 
teszik ki. A megbízók köre a tívköz- 
Tésí, banki, kereskedelmi és ipari 
szektorra terjed ki. A legjobb infor- 
mációtechnológini szakemberek Vi- 
segrádi Tamás szerint a távközlés- 
ben és a pénzvilágban találhatók, s a 
degjobbak. általában hosszabb. pro- 
jektek mellett kötelezik el magukat 
Noha a nagyvilágban elismerik a ma- 
gyar informatikai munkaerőt — fő- 
ként a Java-programozókra ,harap- 
nak" -, a PSP Siklóssy külföldi mun- 
kakörökre nem keres jelentkezőt. 


A programozó a sláger 


Takács László, a SIM Ipari és Kö. 
zépvállalati Tanácsadó Kft. Ügyve- 
zetője szerint a magyar informatikai 
munkaerő nem tervez hosszú távra, 
oda megy, abol többet fizotnok, s 


ez sok esetben hiba. Ugyanakkor a 
multik hazai leányvállalatai sem 
mindig állítanak ki jó. bizonyít- 
ványt: gyakran elfelejtik. hogy kü. 
lönbségek vannak mentalításban a 
nyugati és a magyar munkavállaló 
között. Az sem feltétlenül jó políti- 
ka, ha lekezelik a honi dolgozót, 
ahelyett, hogy bevonnák őket a dön- 
tésekbe. Talán ez is lehet az oka 
annak, hogy magasan képzett embe- 
rek jönnek el multinacionális válla- 
latoktói, A munkáltatók egyébként 
Takács László szerint minél olcsób- 
ban akarják a legjobbat megszerez- 
ni, számukra az lenne a legjobb, ha 
a munkavállaló aranytojást tojó, 
Jól tejelő házisertés" lenne. Az igé- 
nyek viszont szinte hétről hétre vál- 
toznak, de valamilyen szintű veze- 
16, fejlesztómémök s magasan kvali- 
fikált beosztott mindig kell, A SIM 
megbízói között egyenlő az arány 
az IT/távközlés és a többi között. 

A programozói állás a Smaroglay 
4 Tóth Személyzeti és Tanácsadó 
Irodánál ís sláger, a legkeresettebbek 
a web alapú (Java, C4s-r Delphi) és 


az AS/400-as programozók. Kovács 
Judit tanácsadó szerint keresnek 
még IT-projektmenedzszrt. számlá: 
zásfelügyeléti vezetőt, illetve felső- 
vezetőt az IT szakmában. A prog: 
ramozókat hirdetéssel, a magasabb 
pozíciókat direkt módszerrel keresi 
a Smaroglay dt Tóth. A kizárólag 
multinacionális. körökből kikerülő 
megbízóik is vegyes képet mutat 
nak. egyaránt kérik őket keresésre 
sz IT-ből és a távközlésből, vala- 
mint a multimédia, média, gyógy- 
szeripar, az FMCG és a biztosítás 
területéről. A keresett pozíciók szá- 
mát tekintve az IT egyre nagyobb 
hányaddal — jelenleg ruintegy 35 szá- 
zalékkal — szerepel a portfólióban. 


A nyelvtudás kötelező 


A programozók három , alfaját? kü- 
lönbözteti meg Tóth Andrea, a Take 
ít tanácsadója. Eszerint vannak a Ja- 
vában, Crt-ban, SOL-ben, Oracle: 
fejlesztésben. járatos, 1-3 éves ta- 
pasztalattal rendelkező junior prog. 
ramozák, felertük állnak a már több 
mint 3 éves tapasztalatú szeniorok. 
5 mindkettőt felülről szemlélhetik a 
több mindenhez értő és vezetői ké- 
pessógekkel is rendelkező projekt- 


mencdzserek. A prímet tehát a 
programozók. viszik. a legsikere- 
sebb ágazat pedig a távközlés — 
mondja Tóth Andrea. E szektorban 
egyébként leginkább. rendszermér- 
nököt, adatátviteli szakembert, ge- 
rinchálózati mérnököt keresnek leg; 
alább ötévnyi tudással és egyetemi 
végzettséggel. Jöhetnek még a rend- 
szergazdák, a néhány emberért fe- 
lelős IT.menedzserek s a 10-15 em- 
beri vezető, stratégiai döntéseket 
hozó informatikai igazgatók is. A 
nyelvtudás viszoni mindenütt köte- 
lező. A Take it magyar ügyfelekkel 
nemigen dolgozik, mivel azok ke- 
véssé tudják megfizetni szolgáltató 
sait, a multinacionális megbízók az 
informatikai szolgáltatók és a táv 
közlési cégek közül kerülnek ki. A 
Take it teljes portfátiójában az im- 
formációtechnológiajtávközlés . je- 
tenleg egyharmad arányban szere. 
pel; de ez egyre növekszik. 

A Telkes Vezetői Tanácsadói iro. 
da pontfóliójában is megnőtt az IT 
€s a távközlés ázsiója, aránya már 
eléri a 40 százalékot A céget 


mindazonáltal tőbb. informatikus, 
mint távközlési szakember kerese. 
sével bízzák meg — magyarázza 
Nagy Barbara partner és ügyvezető 
igazgató. Nagy a kereslet például az 
olyan értékesítési vezető iránt, aki 
képes nagy énékű szolgáltatásokat 
eladni, de keresnek projektekhez 
fejlesztőmérnököt, műszaki és rend- 
szerintegrátori tapasztalattal rendel- 
kező tanácsadót. internetes progra- 
mozót (Java, Cs), fejlesztőt. 

A távközlési cégeknek ugyanak. 
kar olyan szakértőkre van szüksé. 
gűk. akik értenek a számlázási rend: 
szerekhez. Külföldi munkára is van 
igény, de a programozók már egye. 
temista korukban elkelnek. Szükség 
van felsővezetőkre is az intemetes, 
főképp az e-kereskedelemmel fog- 
lalkozó cégeknél, illetve az intemet- 
és alkalmazásszolgáltatóknál (ISP, 
ASP). Az e-businessben ugyanak- 
kor megágyelhető, hogy kívülállók 
jelennek meg a szakmában: kom- 
munikációs és reklámügynökségek- 
tól migrálnak emberek erre a te- 
rületre. A bankok esetében Nagy 
Barbara szerint lefelé megy a piac, 
de ha keresnek embert, akkor ín- 
temetes területen van rá szükségük, 
A kereskedelmi és termelő cégek 


nagy rendszerek bevezetési projekt 
jéhez keresnek olyan azakértót, aki 


az implementáció utám átvesz a 
rendszer üzemeltetését s 


A határ: a csillagos ég 


Minden fejvadász egyetért abban. 
hogy az imformatikai munkacrópia- 
com mutatkozó jelentős biáry miatt 
a fizetések igencsak , elszálltak", A 
boríték vastagsága ugyanakkor szá 
mos tényezőtól függ: ki mekkora 
tapasztalattal, gyakcrtanat rendel. 
kezik. mennyire keresett az általa 
binokolt tudás — beleérve a nyelv- 
tudást ís —, milyen méretű céghez 
megy dolgozm : ez a vállalat mul 
tinacionális-e vagy magyar tulajdo 
nú. Tóth Andrea szerint a konkrét 
projektre szerződött szakember sok 
pénzt kereshet, ám fenmáll a veszé: 
lye, hogy a projekt végeztével elbo- 
csátják. Keveszbb a pénze. viszont 
biztosabb az állása annak. aki ható- 
rozatlan időre köt SZETZŐdÉSL 

Ma már egyértelműen elmandha 
tó. hogy az informatikai. távkó 
szakma fizetések tekintetében utol 
érte, sőt több esetben le is körözte a 
néhány éve még migyelt bankol 
nezn ritkák az extremitások sem. Je- 
lenleg egy kezdő informatikus nem 
helyezkedik el havi 200 ezer forint 
bruttó fizetés alatt. illetve nincs az a 
cég, amely ennél az összegnél keve 
scbbet merne kínálni. A felső határ 
pedig a csillagos 

Nagyjából három fő kat 
het megkülönböztetni: a 
pasztalanal rendelkező kezdők, a 
$ éves tapasztalatú . vén rókák" és a 
több mint ötéves tapasztalatot 
gyűjtön . veteránok". A ki 
tók általában a második 
ből, a felsővezetők pedig a 
dikból kerülnek ki. Egy ke: 
ramozó, fejlesztőtmérnők 
stb. tehát átlagban havi bruttó 200- 
300 ezer forint körül visz haza. ám 
a fizetés — mint a legfőbb vonzerő 
— gyorsán emelkedik, 5 e katogóriá. 
ban extrém esetben könnyen elérhe. 
tű a 400 ezer forintot ís. A nagyobb 
tapasztalató és rudású szakemberek 
fizetési sávja általában 400 és 600 
ezer forint között húzódik, ám ha 
valaki egyben középvezető is, ne 
adj isten projektmenedzser, vagy 
inmemetés dívízió élén áll havi já- 
randósága elérheti a $00 ezer, 1.§ 
millió forintot is. A csúcsvezetők 
csetében még nagyobb a szórás, itt 
minden forint (vagy dollár) szinte 
egyéni alku tárgyát képezi. Áltatá- 
ban elmondható, hogy felsővezető 
évi 10 millió, de inkább 13-1S mál- 
lió forint alatt nem kel el, s bizo- 
nyos szakterületeken (leginkább a 
távközlésben) nem ritka a 2428 
milliós éves kompenzáció sem — 
amihez többnyire még hozzájn 
több tízezer dolláros részvényopció 
És egyéb természetbeni juttatás, 
költségtérítés ís. 


Mártonffy Attíla 
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Ajánlják magukat! 


"e Folytatás az E oldalról 


inkább akkor lehetnek fontosak, ha 
valamely cég konkrét keresése alap- 
ján szakemberük már bejelentkezett 
nálunk, Ugyanis c cégekről a lgg- 
többet (és ez sem túl sok) webhe- 
lyeiken keresztűl lehet megtudni. 


Ami közös 
a webhelyekben 


Meglepetésnek semmiképpen. sem 
nevezhető, hogy ezek a webhelyek 
álláskereső és álláskínáló rovatokat 
g tartalmaznak. Ami a kere: 
1. illeti, nos, ez — mivel a ma 
inemberektól csak túl nagy áldo- 
tok árán lehetne pénzt szedni, és 
sokat — ingyenes. (Az ál- 
viszont általában vala: 
sére helyezhetik ef hir. 
lelő rovarokban 


milyen ti 
detéseiket a n 
Nekik szonban nem csák a m 


nesség ís relatív 
vézegetéshez 
semmit tenni. de 
lentkezni vagy mé. 

a regiszt- 


denki talál: kedvére való feladatoú 
könnyebb reklámmegbízást szerez- 
ni. Ugyancsak a legtöbb helyre jel- 
lemző, hogy különféle szempontok 
szerint, de mindenütt formokba sze- 
dort módon elkészíthetjük önéletraj- 
unkát ís, ezzel persze vállalva a 
nem mindíg kívánt nyilvánosságot 
(mert ne feledjük, cégünk HR-me- 
nedzsere ís szokta olvasni az állás- 
kereső webhelyeket) 

Ehhez kapcsolódik az álláskereső 
helyek egyik legfontosabb — bár kis 
betűkkel szedett — pontja, a webhely 
adatvédelmi politikája. Ezt érdemes 
kinyomtatni és alaposan áttanulmá- 
nyozni, meg lehet ugyanis tudni be- 
lóle azt is, hogy tételes beleegyezé- 
sünk nélkül milyen mélységű adato- 
kor tud meg rólunk az alkalmazottat 
kereső cég. 

Nagyon fontos kiegészítő — és ha 
van, akkor mindenképpen érdemes 
kihasználni — a titkosított csatamán 
tönénő  üzenettovábbítás  lehetősé- 
gét— ezzel elég sok kellemetlenség: 
től kímélhetjük meg magunkat. 


Mindenütt vannak 
hasznos apróságok 


Sok cég ragaszkodik grafológiai 
elemzéshez, ezért hasznos lehet, ha 
erre is számítunk, azt pedig, hogy 
miből és miként dolgozik a grafoló- 
gus, több helyről is megtudhatjuk. 
Talán a legalaposabb e tárgyban a 
meww.karrier.hun. megtalálható be- 

imoló. Ugyancsak hasznos szol 
áltatás — de ez elsősorban a vállals: 


tokat érdekelheti -, hogy a webho- 
lyek többsége közli az álláspiaccal 
kapcsolatos legírissebb híreket, és 
ezeket rendszeresen el ís küldi a hír- 
levelet megrendelők számára, Jól 
jöhet, ha olyan cégnek küldjük el 
önéletrjzunkát, amelyről a nevénél 
azén többet tudunk (egyébként ez a 
tudás a személyes beszélgetésekben 
már nélkülözhetetlen). az adatokat 
pedig — legalábbis a náluk éppen 
hírdető cégekre. vonatkozókat — a 
wwawjobpilot hu tartalmazza a leg- 
könnyebben megtalálható módon, 
Az utóbbi időben - főképp informa- 
tikusok számára — több ország hír- 
detett egyedi elbírálású munkaválla- 
lási programot, Így a www jobuni- 
verse hu a német zőldkártya kítölté- 
séhez nyújt hasznos segítséget. 

Kezdő szakemberek számára 
hasznosak lehetnek u karrierépítési 
tanácsok. Ezeket összefoglalva és 
különböző intelligenciatesztekkel ki- 
egészítve a www jobdsmarís hit tar: 
talmazza. Több más hely mellett 
hasznos tanácsokat kaphat minden. 
ki a wnosmunkapiac. hun: itt egé- 
szen konkrét kérdésekre, így a ki- 
szemelt cég feltérképezésének. mi- 
kéntjére, a munkaszerződés és a 
munkaköri leírás elemeíre ís kítér a 
tanácsadó cég. 

A hasznos apróságok közé a kü- 
lönböző értesítési módok is beletar: 
toznak. Egyes webbelyek az elekt: 
ronikus levelet választják az önélet- 
rajz tulajdonosának  kiértesítésére, 
mások ennél gyorsabb és bizonyos 
mértékben személyre . szabortabb 


módot, a mobiltelefon SM$ üzenet 
küldő lehetőségét választják az érté 
sítés elküldésére. 

Fontas tényező a különböző ak 
welihelyek léte is, mert ezeken az 
Anformatika a tívközléssel közös 
helyre csoportosítva külön tételként 
szerepel, Ez pedíg azt jeleni, hogy 
az ülláskeresőnek (és egyben a kí- 
nálónak 18) nem kell átrágnia magát 
több száz vagy több ezer, számára 
érdektelen hirdetésen addig, amíg 
talál egyet, amiért az egész rend- 
szerbe bejelentkezett, 

Van egy eléggé speciális hely a 
kínálatban, ez a. wwaw.evonlíne Hu, 
leginkább online önéletmjzegyűjte 
ménynek tekinthető. Ennek a for- 
mának ís lehet haszna, hiszen a 
munkaerőt keresők nagyon sok eset- 
ben minden részletkérdést tisztáztak 
magukban, és csak a száraz adatok 
ra kíváncsiu. 

Ugyancsak a kedvelt elemek közé 
tartozik — így majd, minden helyen 
megtalálható — valamiféle fórum 
vagy chat-csatorna, itt moderátorok 
felügyelete alatt mindenki megoszt 
hatja tapasztalatait, illetve tanácsot 
kérhet másoktól. Adott esetben ér- 
demes ezt a formát is kihasználni 
egy 
lásához, mert ha valahol, 
igaz, hogy több szem többet lát. 


Külföldi vagy magyar 
céget válasszunk? 


A munkaerőpiac globalizálódásával 
egyre jobban értelmét veszti maga 
a kérdés is. Azoknak viszont, akik 
úgy érzik, hogy képzettségük és ké- 
pességeik nemcsak  Magyarorszá- 
gon hasznosíthatók, érdemes olyan 
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webhelyet. választaniuk, ahol kül. 
földi hirdetések ís megjelennek, Ez 
a lehetőség általában összefügg. a 
tulajdonossal ix; leginkább ott talá; 
lunk ilyeneket, ahol a több onszág- 
ban jelenlevő cég könnyen egyesi- 
teni. tudja adatbázisait. Persze ez 
megint felveti a személyiségi jogok 
és az adatkezelés mélységeinek kér 
dését, de különösképpen nem érde. 
mes foglalkozni az üggyel, mivel a 
cégeknek ís elsőrendű érdekük, hogy 
vigyázzanak adatninkra 

tekintve a lehetőségeket, nem 
lehet azt mondani, hogy ez vagy az 
a cég a legjobb a kínálatból. Inkább 
azt érdemes megnézni, hogy azon a 
területen, ahol mi éppen állást kere. 
sünk, éppen mekkora a kínálat 


Állások kor 
és gyakorlat szerint 


Bár elvileg minden állásajánlat min. 
denkínek szól, de — ha másért nem 
ís, de a gyakolat alapján — mégis lé. 
tezik valamiféle kor szerinti elkülö. 
nülés is. Így a wwuistartonlinehu, 
lletve. kisebb. mértékben. a. wiuw 
karrier.hu az, amely pályakezdők 
számára elkülönítetten ís tartalmaz 
álláslehetőségeket. Ezenkívül szak: 
területek szerint is létezik. valami- 
lyen színtű elkülönülés, de.ez már 
inkább csak a gyakorlatban derül ki. 


A munkavállalók 
szemével 


Mindeddig az álláskeresők szem- 
pontjából vizsgáltuk végig a lapo- 
kat, Azonban a kép nem lenne teljes 
a másik oldal lehetőségeinek ismer- 
tetése nélkül. Érdekes például látni, 


Az SAP Hungary Kft. új munkatársak jelentkezését 


z SAP világszerte és Magyarországon 


ő az integrált vállalatirányítási 


alkalmazások területén 


ek élenjáró technok 


imogató Szervezet 


jára épülő, intemet 


kínálnak a vállalati és vállalatok 


malizálására. Az új technológia 


kialakítását 


támogatására az 
Budapesten hozza 
létre legújabb nemzetközi 
kózpontját 


SAP NEMZETKÖZI 


várja TECHNIKAI TANÁCSADÓ munkakör betöltésére 


A feladat: 


A technikai tanácsadó feladata a szakirányú képzést követően az SAP help-desk 
rendszerében feladott bázis technológiával kapcsolatos üzenetek megvála- 
szolása, a megfogalmazott problémák elemzése és megoldása, kapcsolattartás 


az ügyfelek technikai szakembereivel, 


Elvárásaink: 


Olyan pályázók jelentkezését várjuk, akik felsőfokú műszaki / informatikai 
végzettséggel, kíváló problémaelemző és -megoldó készséggel, jó kommuniká- 
ciós képességgel rendelkeznek. További követelmény a kliens-szerver techno; 
lógia, az adatbázisok és operációs rendszerek ismerete. Ezeken a területeken 
megszerzett gyakorlat. valamint az SAP bázisrendszerben szerzett tapasztalat 
előnyt jelent. A munkakór betöltéséhez elengedhetetlen feltétel a tárgyalóképes 
németnyelv-tudás. Az angol nyelv ismerete előnyt jelent. 


Ajánlatunk: 


Munkatársaink egy feladatorientált szervezetben széleskörű önállóságot 
élveznek feladataik végzése során. Az SAP kultúrájának megfelelően támogatjuk 
a hagyományostól eltérő megközelítést 
értékeket teremtő újítást. Kiemelt figyelmet fordítunk a jó munkahelyi körül- 
ményekre. Emellett leendő munkatársainknak átfogó és vonzó kompenzációs 
csomagot, az egyéni és csapatteljesítmény méltó elismerését. a szakmai fejlődés 
egyénhez igazodó lehetőségét kináljuk, egy jó hangulatú csapatban 


Német és magyar nyelvű önéletrajzát, a pozícióra való hivatkozással, 


a kezdeményezőkészséget 


ÜGYFÉLTÁMOGATÁS 


2001. január 20.-ig várjuk az alábbi címen: 


SAP Hungayy Kt. o HA-osztály e 1122 Budapest, Maros u. 12. emaik joba hungayáhzpucom 


THE REST-RUN €. 


USINESS RUN my$AP.com 


KÖZPON 


az 


ses] 
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Tizennégy nemzeti adatbázis 


e Folytatás az [. oldalról 


ús — saját álláskereső oldalakat ís 
működtet webhelyén) Az egész 
mintegy másfél évvel ezelőtt kezdő- 
dött a nemzetközi színtéren; akkor 
volt egy magyarországi próbálkozás 
ís, ám az nem vezetett sikerre. Má 

sodjára idén ősszel indult be a job- 
versem oldal: szeptember 1-jén 
ódött a próbaüzem, és október 
ől már élesben folyik az állás: 

közvetítés. 


adaibázíst, és ezt már csak a saját 
igények szerint át kellett alakítani, 
illetve le kellett fordítani. Ezenkívül 
megkapták a kiszolgáló szoftvert ís 
(ez látszik ís, mert a két oldal nem 
sokban különbözik egymástól), sőt 
még szervert is kaptak a feladathoz. 
Mit érhetnek el az érdeklődők 
a. jobuniverse-hi weblapon? Mint 
minden más, hasonló profilú oldal, 
két nagy kórt szolgálnak ki: az ál- 
láskeresőkét (ők azok a magánsze- 
mélyek, akik munkái akarnak talál- 


ingyenes. Ha ogy magánszemély 
csak böngészni szeretne a felkínált 
állások között elég, ha felkeresi az 
oldalt, és nézelődik: megtekintheti 
az állásajánlatokat, és elektronikus 
levélben azonnal kapcsolatba ís tud 
lépni a cégekkel. Ez azonban nem 
sokkal tóbb, mint ha egy hagyamá- 
nyos hirdetési újságot lapozna át. 
Sokkal több. lehetősége. van vi- 
szont, ha regisztrálja magát, Ezt a 
webhely több pontján ís meg tudja 
tenni: az álláskereső megadja fel- 
használónevét, . jelszavát 


és. elektröníküslevél-ei- 
mét. Ha először jár a job- 
uníverse hun, akkor azon 
az oldalon találja magát, 
amelyen az adatait adhat- 
ja meg; Vannak kötele- 
zően kitöltendő és aján- 
lott rovatok: előbbiek kö- 
zé tartoznak bizonyos 
személyes adatok (de pél- 
dául nem kérdeznek rá a 
névre, az egész jelent- 
kezés teljesen anonim), 
A felhasználó megadhatja 
szakképesítéseit, korábbi 
munkahelyeit, nyelvtudá- 
sát, minden olyan adatot, 
amely szerinte kapaszko- 
dó lehet az álláskeresés 
során, A kitöltésben több 


ni) és az álláshírdetőkét (azok a 
vállalkozások. amelyek dolgozókat 
keresnek). Előbbiek számára a job- 
minden. szolgáltatása 


eli tÁTOZAtÁSON 


capták az ottani — universe hat 


SZEMÉLYZETI IGAZGATÓ - HR DIRECTOR 


A HUMANsoft Kft., Magyarország egyik 


inamikusabban növekvő számítástechnikai 


vállalata, személyzeti igazgatót keres. 


ladata lesz: 


-továbbfejk 


szteni a cég kompenzációs rendszerét a 


külcsemberek megtartása és a tehetséges jelentkezők 


felvétele érdekében, 


továbbképzés, teljesítményértékelés, juttatások és a 
csapatépítés területén. 


Az ideális jelölt rendelkezik: 

- minimum 3 év tapasztalattal hasonló mukakörben, 
" felsőfokú végzettséggel ezen a területen, 

- nyitottsággal és jó kapcsolatteremtő képességgel, 
- folyékony angol és magyar nyelvtudással, 


- és lelkesedéssel egy ilyen szép feladat elvégzéséhez. 


Ha Ön megfelel előzetes elvárásainknak és felkeltettűk érdeklődésát, 
kérjük külője önéletrajzát legkésőbb 2001. január 10-ig a következő — 
cimre antal illesédhumansoft. hu 


Pályázztát természetesen bizalmasan kezeljük. 


túalakítani és megvalósítani a személyzeti politikát és 
e 21 a HUMANSoft üzleti stratégiájának megfelelően, 


személyzeti feladatok teljes körű ellátása a kiválasztás, 


helyen segítenek legőrdü- 
16 menük is. A személyes 
adatok mellett a keresett állásra vo- 
natkozó részeket is ki kell tölteni; 
meg kell jelölni munkakört, mód 
van régió választására ís (például 


csak Budapost vagy Nyugat Ma- 
gyarország). Amikor kész a szak- 
maj önéletrajz, egy kartúntással akti- 
vizálhatja hirdetését a felhasználó, 
így az bekerül az adatbázisba. 
Nagyon fontos, hogy bármikor le- 


hetőség ván a hirdetés deaktíválásá- 
ru így az illető nem jelenik meg az 
álláshírdetők előtt, de a későbbiék- 
ben, ha folynitni akarja az álláskere- 
sést, nem kell mindent újra beímin. 


Amint aktiválta hirdetését, adatai 
megjelennek azoknál a cégeknél, 
amelyek munkatársakat keresnek: 
így már nemcsak ő tud állást va- 
dászni, hanem rá ís tudnak vadász- 
ni. és esélyei megsokszorozódnak. 
Mindezeken túl lehetősége nyílik az 
állásajánlatok közti keresésre, akár 
különféle szűkítő feltételeket meg- 
adva (munkakör, régió vagy akár 
egyetlen cégnév). 

Hasznos szolgáltatása a jobuni- 
verse. hunak, hogy a regisztrált ál- 
láskeresők hírlevélben értesülnek a 
tegújabb ajánlatokról. Ha olyan ál- 


láshírdetés érkezik be a webhelyre, 
amely megfelel az általa megadott 
feltételeknek, ákkar erról ő elektro 
nikus levélben értesítést kap a cég 
és a munkakör leírásával, Így nem 
kell folyamatosan végígpásztáznia ua 
weboldalt; az állásajánlat szó szé. 
rint házhoz jön, 

A felhasználók másik nagy cso 
portjába az álláshírdetők tartoznak. 
Itt sem kötelező a regisztráció, de 


értelemszerűen más a szolgáltatás is 
regisztrált és regisztrálatlan hirdető 
esetében. Álláshírdetések regisztrű- 
cíó nélkül ís elhelyezhetők — nem 
ingyen -, de ebben az esetben csak 
megjelenési felületet biztosít a job- 
wníverse.hu" a cég feladja hirdeté- 
sét, és várja a jelentkezőket, mintha 
csak egy papírújságba adott volna 
fel hírdetést. Lehetőség van ugyan 
az álláskeresők ajánlatai között tal- 
lózásra, ám az illetőkkel nem tud 
kapcsolatba lépni a cég, így a kap- 
csolat egyirányú marad. Ugyanis az 
íly módon feladott hirdetések mel- 
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Álláshirdetéseit a 
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A regisztrált cégek partneri st 
tuszhoz jutnak, és módjuk nyílik a 
kétirányú. kommurúkációra, Ame; 
lett, hogy szabadon böngészhetk a 
álláskeresők 


datbázisát, kapcsc 


ba ís léphetnek velük, és korlái 
nű álláshirdetést ix elhelyezhet 


nek az oldalon. Ez persze többe ii 
kerül, mint egy egyszerű álláshírde 
tés, de nem vészesen: a regisztráció 
körülbelül tízszer annyi, mint eg; 
Az árképzési 
még annyit árult el Szüts Artila, 


ogy több konkurenstől eltérően a 


álláshirdetés 


tarifák nem e áson 


alapulnak , hanem nyilvánosak, egy 


égesek, és bárki számára hozzáfér 
hetők a weblapon. Így nem fordul 
hat elő, hogy egy nagyobb 


szer annyit fizessen a hírde 


mint egy kícsi, csak azért, mert 
dheti magának. Szüts At 
tila véleménye szerint egyébként 
megfelelnek a magyar átlag 


ak. Arra is lehetőségük van a re 
gisztrált felhasználóknak, hogy rö. 
vid cégprofilt helyezzenek el a web. 
upon: rövid,  egyoldal 
mutathatják be vállal 
kavállalóknak. Hamarosan új szol 
itarást indítanak az álláshírdetők 
zámára; ahogy most az álláskere 
sők hírlevélben értesülnek az őket 
ról, ugyanúgy a 


uk: 


cégek számára is bevezetnek eg: 


ti őket, ha 


1; ez fi 
meghírd 
jelentk 


ut. állásnak megfelelő 


atrálta magát 
Ő és -hirdető olda 
ntos az adatvédelem, 


Jon nagyon f 
nem csupán a hagyományos ér 
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